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Forord

Kontraktguiden er en gennemgang af en del af det indhold, du sandsynligvis vil mgde
som forfatter, nar du skal underskrive en forlagskontrakt. Hvis der opstar problemer
mellem dig og forlaget, kan de blive afgjort ud fra teksten i kontrakten, og derfor er det
vigtigt, at kontrakten ggr det klart, hvilke rettigheder og pligter henholdsvis du og
forlaget har.

Indtil du har skrevet under, er kontrakten aben for forhandling, og du kan bede om at fa
2ndret betingelser og formuleringer, du ikke er tilfreds med. Veer opmaerksom p3, at du
kan forhandle en lang raekke punkter, ikke kun royaltysatsen. Formalet med denne

kontraktguide er saledes, at du kan fa et overblik over indholdet af forlagskontrakten og
handteringen af dine rettigheder, sa du bliver bedre i stand til at forhandle med forlaget.

Kontraktguiden beskriver de overordnede principper for forfatterkontrakter med forlag.
Oversettelse og illustration er derfor primaert beskrevet fra forfatterens vinkel.

Forlagskontrakter ser forskellige ud i dag. Konkurrencelovgivningen forhindrer, at Dansk
Forfatterforening forhandler bindende vilkar med Forlaeggerforeningen om honorarer.
Forfatterforeningen ma derimod gerne forhandle modelkontrakter med konkrete forlag.
De modelkontrakter, der er aftalt med enkelte forlag, ligger pa
danskforfatterforening.dk under fanen Radgivning (se under de enkelte faggrupper).

Du skal vaere opmaerksom pa, at det ene forlags ord og begreber ikke ngdvendigvis
betyder det samme som et andet forlags brug af samme ordlyd. En del formuleringer i
de gaengse kontrakter er oven i kgbet uklare og kan tolkes forskelligt. Vi anbefaler, at du
forlanger, at kontraktens ordlyd er sa praecis som muligt, sa du sikrer dig, at du og
forlaget er enige om, hvad der star. Veer ikke bange for at spgrge, og fa gerne svar fra
forlaget pa skrift. Der findes kontrakter, der simpelthen er forvrgvlede. De kan henvise
til paragraffer, der ikke findes, eller i én paragraf tale om, at »forfatteren afleverer
reproduktionsklare illustrationer sammen med manuss, for sa i naeste paragraf at
erklaere, at »det er aftalen, at forlag fremskaffer illustrationer< — altsa det stik modsatte.
Hvis du har sveert ved at gennemskue ordlyden, kan det godt veere, fordi den er
uigennemskuelig eller direkte fejlbehaftet.

Desuden er der i disse ar sa meget opbrud i bogbranchen, at der hele tiden opstar nye
forretnings- og udgivelsesmetoder. Det betyder ogs3, at det er svaert for forlagene at
felge med udviklingen i kontrakterne, hvilket kan vise sig i uklare og ufuldsteendige
kontraktvilkar.

Er du i tvivl, sa spgrg dit forlag — eller Dansk Forfatterforenings sekretariat.

DANSK
e FORMATIER

X AFORENING

Kontraktguiden er udarbejdet af Janne Hejgaard og J@rgen Burchardt i 2013 og redigeret
af Jo Hermann i samarbejde med Dansk Forfatterforenings jurist, Anne Koldbaek.
Redaktionen er afsluttet i januar 2014.




m DANSK
FORRATTER
ﬁ M FORENING

Kontraktguiden 2013 Side 3 af 33

Indhold

| _AFTALENS TYPE OG OMFANG....ccceueeeeememmmmmmmeenssnmsosmssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssses 5
RETTIGHEDER TIL SALG...uuusesssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssnses 5
FREMTREDELSESFORMER .vecvveerseesssesssssssnsssssssnsssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssnns 6
TRYKTE BBGER ..eeuveerureeeteeeseeesteessseeesueeessseessseessseesnseeesssessnsessnsssssssesssessnsssesssesssessssessnsesensnes 6
O o T =T T 1[N Te == 1Y P 6
B =11 1T =W e = 1Y TSP 6
Y 0T ol =] (U Lo F == 1T PSP 6
4. Redaktionelt bearbejdet seerudgave, fx forkortet udgave........ccccocveeeeciveeeccieeeeccieeeens 7
ST o T =1 =TSSP 7
6. BOZKIUDUAGAVE .......eeiieeee et et e e ata e e e et 7
7. Print 0N demMand ....cooiioiiiecie e et s b sbeesrae s 7
DIGITALE UDGIVELSER ..ttt euteeentreesureesreessueeessseesssessnsessnseessssesssessnssssnssesssessssessssessssessnsassnsaeenns 7
B o o T =R 8
B Yo | oo -SSR 8
Yo o111 Y uToT o I =Yoo ) S PSP 8
Kopibeskyttelse af digitale UdGIVEISEr........eeivuiiiiieiee e 8
Kontraktforhold af saerlig vigtighed for digitale udgivelser .........cccooeeieiiieiiiieieccieee, 9
FORMIDLING AF RETTIGHEDER..cceetvreetreerseerseeeseerssessneesssesseessessseessesssessseessessseesseessssssssssnsnn 10
HVILKE RETTIGHEDER FORMIDLES? ..vveeutreesureesureesueeensreesreessseesnsssesssesssessnsesessssesssessssesensseenees 11
VILKARENE FOR FORMIDLING ....eeeuvveeireesureesteeesireesieeesssessnseeessseesssessssessnseeessesssessnsessssseesssessns 11
1. Formidlingsret til hvilke fremtraedelsesformer?.......cocccovoeeeiiciie e, 11
2. Tidsbegraensning og opsigelse af formidlingen...........ccovveviiiiiiciiie e, 11
4. Honorar for formidliNg .......ooocuiiei ettt e st e e e etaee e 12
Il MANUSKRIPTET ...ccoeeeeeeeeeeemeeenneeseemsmeesneessesnneesssessessseesseesseessessmesmmmemsmmsmmesmmmsmmmmmmenn 13
B0 o1 = o T~ USSR 13
B N LA LT a1 Y= o) o o o SRR 13
3. AfleveringStidSPUNKL .......eii i e e e er e e ete e e e e e e e e eares 13
4. UdgivelsestidSPUNKL .....cccviii ittt e s tr e e st e e e sbre e e e sntaeeesntaeeeeans 13
ST e =1 AU OSSP 14
6. Hvem ejer dit endelige ManUSKIipt? ........oooeiiiiiiiiee e er e 14
A U= < 1) K= OO P PP PP PPPPPPPPPPRPPPPRE 14
Il NOGET OM OPHAVSRET .....cccveeeeeermmerrmeemmermmeeeneemmeemmeesmeesmeessesseesmmmmmseesmeesmmemmmmmsmene 15
HVAD BESTAR DIN OPHAVSRET AF? ...iiiuuteerureesteessieeeniteesreessseesssssesssessssesssssessssssssessssessssseesnes 15
DE IDEELLE RETTIGHEDER — DROIT IMORAL ...ttt eutteetreesateesteeeniaeesieeessseessseeessseesssessssessnsnsesseessens 15
LOYALITETSFORPLIGTELSEN IMV. ..eeruteeeteeenureesreessueeenseeessseessseesssesenseessssessssessssssesssessssessnsssensees 16
1. LoyalitetsforpligtelSEN .. ..o e e e 16
2. KONKUITENCEKIQUSUIBT ..eeveviieiiiieiiee sttt ettt e st e s bne et e s e enees 16
3. FOrtroligh@dsKIQUSUIET ......ccevviiiiiiie et ree e e 16
TILBAGEGANG AF RETTIGHEDER = TILBAGEFALDSRET .....veeeuveeesureerireeseesenueeessneesseesnsessnseessssesssseees 17
VZERKETS TITEL ttteuteesureeeteeenueeesuseessessnseeesssesssseesnsessnsssesssesssessnsessnsesssssessnsesensessnsessnsessnenense 17
DIT ANSVAR FOR DIT VZERK ..vvteuvveerureesueeenueeessreesisessssesessseesssessssessnsessssessssesssssssnssessssessssessssees 18
ANDRES KRENKELSER AF DIT VZERK .1eeuuveeeureeenuueesueesueessseeesueesseesssesssseessssessssessssessnseessssessssessns 18
IV REDAKTION, PRODUKTION OG ILLUSTRATION ....ccceeeereeeeeeeeeeereeermeeesseeseeeseeeseeesneene 19
REDAKTION AF INDHOLD .uvttetteesiteesteesteeessreessseesseesnseeessesssessnsesssssesssessssessnssesssessnsesenseen 19
V/ERKETS UDSEENDE ...vtieutteerureesteeeueeenureessseesseeensesessseessessnssesnssessssesssessnsssesssessssesssseeensueenns 19

SARLIGT OM ILLUSTREREDE VZERKER ....uiiutitteeeesieniiietteeeeseeiineeeeeessesnmreneeeeessesmnraneeeessssannnnnnens 20



Fv= DANSK

- FORPATTER

fr?“iﬁFORENING

Kontraktguiden 2013 Side 4 af 33
1. Honorarfordeling i forhold til iHlustrator ........ccccuveeieciiieccee e, 20
2. lllustrators rettigheder ved genudnyttelse ......ccocveeeiiiieei e 20
V_HONORAR.....ce0eeetiiieesessnneeeeessassssssnnseeessssssssssnnnssssssssssssssnnssssssssssssssnnnsasssssssssssnnnnes 21
2003 7Y I 2R 21
O Yo )Y = 1 Y o] oYl ) =Y o SRR 21
2. GradUEret FOYAIY . .ueie i e et e e e er e e e rte e e e rre e e e nras 21
3. Royalty ved illustrerede Varker ...t e 21
3. Royalty ved indbundne udgaver samt specialudgaver (bindfradrag) ........ccccceeeenneen.n. 21
4. RoOYalty VEd SME OPIAE «.eecveeeereeetee ettt ettt ettt e re e e ebe e e tae e eaeeens 21
5. Royalty ved digital UdGIVEISE......ccuuieiiiieee et 21
BEREGNINGSGRUNDLAG ....vvevveeeteasteenseesseeseessesssesssesssesssssssessssssssesssesssesssesssesssesssesssesssessnsesnns 22
1. Vejledende UdSAIGSPriS ...eeicuueieiiiieeeiiiieeeiiee e ecire e et e e e eare e e e sbree e esaate e s enbaeeeennteeeennnes 22
I N\ = 1 (] o] SO PP PP PPPPPPPPPPRPPPPRE 22
R T o] F OO PP PP PO PPPPPPPPPPPPPPRRY 22
/2 1T oo [T Vo Lo o LY | =Y o T [P URPPN 22
Om beregning af roYally ......ooociie e e e e 23
FORSKUD/GARANTISUM ..vvveeeeeiiiiurreeeeeesssisssesteeeessssssssessesssssssssssesesssssmsssssssesssssmssssseesessssssnns 23
Seerligt om garantisum for digitale b@Er.......ccvvviviiiiiiiii e 24
FRIEKSEMPLARER ..vevveesteesteeseesseessesssesssesessesssesnsesssessseessesssesssessssssssesnsesssesssesssesssesssesssesssessnes 24
Digitale frieKSEMPIAIrer ... ..viiieiee e et 24
ROYALTYOPG@RELSE OG UDBETALINGSTIDSPUNKT ...vvevvervrerereseresereeseenseeseeseesseessesssesssessseessessnes 24
VI _PRISNEDSZATTELSE, UDSALG OG MAKULERING ......ccccoeeenmmmeererisacssnnneaeeeessssssnnnnne 27
UDSALGSKRITERIER .vvveuveereesseesseesseesseessssssesssesssesssesssesssesssessssssssssssesssesssesssesssesssesssesssessseesnes 27
MAKULERING AF RESTLAGER ....veeuveeeteeereeseeseessesssessseessessssssssesssesssesssesssesssesssesssesssnsssessssesssesnns 27
VII_MARKEDSF@RING ....ccccccesueeriensuneesensaneeraessneesssssnsesssssansesesssnnesssssnnsssssssnsssssssnnasssns 29
EZEN MEAVITKEN oo e et e et e e s e ae e e et e e e enbeeeeeneeas 29
Vill_BETALINGSFORLAG OG EGEN UDGIVELSE......c.cccceeiieeeinnnneeeeeessessssnnneaeesesssssssnnnnes 31
DIGITALISERING AF BACKLIST . vt euveeeteenreesseesseessesssesssesssessssssseessesssesssesssesssesssesssesssnsssessssesssesnns 31

STIKORDSREGISTER ....ccieeiiieiiieiiississsissssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssnaas 32




m DANSK
FORRATTER
ﬁ M FORENING

Kontraktguiden 2013 Side 5 af 33

I Aftalens type og omfang

| begyndelsen af kontrakten bgr det beskrives, hvilke rettigheder du, forfatteren,
primaert overdrager forlaget, nar du underskriver kontrakten. Typisk vil det f@rst og
fremmest veere:

Eneret til at fremstille eksemplarer af og udgive bogen (dit
veerk) pd dansk i én eller flere fremtraedelsesformer.

Ud over at give forlaget ret til at udgive bogen kan du ogsa give forlaget ret til at
videreoverdrage bestemte rettigheder til dit veerk til andre udgivere eller producenter,
som sa udgiver fx en bogklubudgave eller en overszettelse eller laver en film pa basis af
din bog. Du skal veere opmaerksom pa, at udnyttelsen af disse rettigheder godt kan vaere
beskrevet et andet sted i kontrakten.

RETTIGHEDER TIL SALG

Det er vigtigt, at du i hovedtraek forstar, hvad grundlaget er for din forhandling med
forlaget om udgivelsen af din bog.

Du har skrevet et bogvaerk, som du er stolt over og har lagt en stor og personlig indsats i.
Ophavsretten er skaberens ret til sit vaerk. Hvis ophavsretten ikke eksisterede, ville du
have det problem, at hvis du viste din bog til andre, sa kunne de frit kopiere den og
eventuelt tjene penge pa dit arbejde uden at skulle betale dig noget. Ophavsretten
sikrer, at selv om du viser det, du har skrevet, til andre, sd ma de ikke sprede det til
offentligheden eller i gvrigt bruge det, uden at der er indgdet en aftale med dig, der
beskriver, hvad de ma ggre, dvs. en overdragelse af rettigheder til at rade over vaerket.

Nu til dags er der rigtig mange mader at bringe din bog ud til publikum pa: trykt bog, e-
bog, elektronisk tekst i gvrigt, lydbog, oversattelse til et andet sprog, dramatisering mv.
—det vi i denne guide kalder bogens fremtraedelsesformer. Det betyder desvaerre ogsa,
at der er mange rettigheder at holde styr pa.

Det er derfor meget vigtigt, at kontraktens bestemmelser om, hvilke rettigheder du
overdrager, er sa entydige som muligt. Du skal ud af kontraktens bestemmelser kunne
lese
hvilke fremtraedelsesformer du overdrager forlaget rettighederne til at udnytte
hvilke fremtraedelsesformer du overdrager forlaget formidlingsret til
hvilke rettigheder du giver forlaget fgrsteret/option til eventuelt at udnytte
hvilke rettigheder forlaget er forpligtet til at udnytte
i hvilket omfang du overdrager ret til at bearbejde dit vaerk (fx forkortede
udgaver, oversattelse og dramatisering), og ikke mindst
e ihvilket omfang du pa et tidspunkt har mulighed for at fa rettighederne tilbage,

herunder at opsige kontrakten med forlaget.

Du kan leese mere om ophavsret pa ophavsret.dk (bl.a. under fanen
Baggrundsviden i spalten Baggrundsarkiv).



m DANSK
FORRATTER
ﬁ M FORENING

Kontraktguiden 2013 Side 6 af 33

FREMTRZDELSESFORMER

Fremtraadelsesformer er en faellesbetegnelse for de mange forskellige mader, en bog
kan udgives p3, hvad enten den udkommer pa papir eller digitalt.

Den oversigt over former, vi giver her, er ikke udtgmmende, og der ses hele tiden nye
fremtraedelsesformer for bogen, bade trykt og digitalt.

TRYKTE BOGER

1. Originaludgave
Ved originaludgave i trykt form forstas fgrste udgave af din bog trykt som papirbog samt
genudgivelse i nye oplag af originaludgaven.

| kontrakten bgr der st3, at forlaget skal give dig besked, for man pabegynder tryk af
et nyt oplag af din bog, og oplyse dig stgrrelsen pa oplaget.

Kontrakten bgr definere:

e Hvor mange eksemplarer man anslar, at fgrste oplag af originaludgaven trykkes
i.

Forste oplag bgr defineres som de eksemplarer af bogen, som trykkes inden for
3 maneder efter udgivelsesdatoen. Den skgnnede stgrrelse af 1. oplag angives i
kontrakten og bruges bl.a. til beregning af forskuddet, ogsa kaldet
garantisummen.

e Hvad der menes med et oplag:.
Ved et oplag forstas de eksemplarer, der trykkes i samme omgang.
Oplagsnummeret bgr angives i veerket. Kontrakten kan tale om, at et oplag kan
fremstilles ved flere produktionsgange. Dette bgr du kun acceptere, hvis der
saettes tidsramme pa, fx »inden for 3 maneder«.

Genoptryk (nye oplag)

Der bgr ogsa sta i kontrakten, at hvis genudgivelsen sker mere end et ar efter udgivelse
af 1. oplag, har du ret til at 2endre i veerket inden for en angivet tidsramme, safremt du
gnsker det. Hvis du gnsker ret til at nedlaegge veto mod, at dit veerk bliver udgivet i et
nyt oplag — fx fordi indholdet er blevet foraeldet — skal du sgrge for at fa vetoretten
indskrevet i kontrakten.

Visse typer udgivelser vil kraeve ajourfgring ved genudgivelse, og det kan sta i
kontrakten, at du er forpligtet til gratis at ajourfgre dit veerk, og at hvis du ikke kan eller
vil, har forlaget ret til at seette en tredje person til at ajourfgre og til at treekke udgiften
fra dit honorar. Ajourfgring er primaert relevant for faglitteratur.

2. Billigudgave
Kontrakten bgr definere, hvad der forstas ved en billigudgave.

Dengang der var faste priser pa bgger, var en billigbog defineret ved, at den blev
solgt til hgjst 2/3 af originaludgavens salgspris. Efter ophaevelsen af de faste bogpriser er
der stor forskel pa, hvordan forlagene definerer en billigudgave.

3. Specialudgave
Kontrakten bgr definere, hvad der forstas ved en specialudgave.

En specialudgave kan veere en udgave af dit vaerk, hvor der er gjort saerligt meget ud
af fx layout eller udstyr: dyrt papir, speciel og dyr indbinding e.l. Det kan dog ogsa vaere
meget andet, og du bgr fa specificeret i kontrakten, hvad der menes med ordet.
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4. Redaktionelt bearbejdet saerudgave, fx forkortet udgave.

Forlaget kan sta for en eventuel seerlig bearbejdelse af dit vaerk: forkortelse,
tilretteleeggelse for laesesvage e.l. | kontrakten skal der st3, at en eventuel bearbejdelse
skal ske i samarbejde med dig, og at du skal godkende resultatet, fgr det udgives.

5. Partisalg

Partisalg betyder, at et helt oplag eller et restoplag saelges til en samlet pris for hele
portionen. | kontrakten kan der sta, hvor mange eksemplarer af vaerket et parti bestar
af. Det kan fx vaere mindst 500 eksemplarer. Et partisalg kan ogsa veere en
specialudgave.

6. Bogklubudgave

Verket kan genudgives som bogklubbog, eventuelt med ny forside eller under andet
forlagsnavn. Kontrakten bgr praecist definere vilkarene ved en genudgivelse som
bogklubbog.

Der bgr udbetales garantisum af bogkluboplaget senest ved udgivelsen af
bogklubudgaven.

Bogklubben kan veaere forlagets egen eller et andet forlags. Vaer opmarksom pa, om
forlaget betragter salg til bogklub som en videreformidling af dit vaerk (ogsa inden for
egen forlagskoncern). Det betyder nemlig, at forlaget beregner sig et honorar for
videreformidlingen af det aftalte royaltyhonorar, forlaget betaler dig for
bogklubudgivelsen.

Ved udgivelse i bogklub er der tradition for at betale en royalty, som er noget lavere
end royaltyen ved salg af ordinaerudgaven. Du kan forhandle om at fa en hgjere
royaltyprocent, nar salget af dit vaerk overstiger et bestemt antal eksemplarer. Se
gradueret royalty.

7. Print on demand

Print on demand eller POD betyder, at vaerket ikke pa forhand trykkes i ét oplag, men
trykkes Igbende, efterhanden som det bestilles. | sa tilfeelde bgr du forhandle om at fa
fastsat et skgnnet oplag i kontrakten, som din garantisum/dit forskud beregnes af.

DIGITALE UDGIVELSER

Du kan desuden give forlaget ret til at udgive dit veerk i forskellige digitale former. |
forbindelse med alle kontrakter, der vedrgrer digitale udgivelser, er det vigtigt, at det
specificeres naermere, hvordan forlaget har taenkt sig at udgive vaerket digitalt, da
rettighedsoverdragelsen ellers kan blive meget bred, og det er ikke til din fordel.

Der opereres hovedsagelig med tre former for digitale udgivelser: e-bog, lydbog og app.
Det kan vaere en fordel at lave en lydbogs- eller en e-bogskontrakt som en tillaegsaftale
til hovedkontrakten, og en kontrakt om en applikation bgr altid vaere en selvstaendig
aftale/tillaegsaftale. Forholdet mellem de to kontrakter skal vaere, at hovedkontraktens
bestemmelser gaelder, undtagen hvis der specifikt star noget andet i tilleegskontrakten.

Digitale vaerker kan udgives pa et fysisk medie, fx en cd, eller i ikke-fysisk form, dvs. som
en computerfil. For tiden distribueres filer pa tre forskellige mader:

Download — computerfilen hentes fra en hjemmeside.
Podcast — computerfilen sendes til en modtager, fx til din pc eller smartphone.

e Streaming (af engelsk: stream = strgm) — Man far bogen leveret online,
efterhdnden som den leeses. Gammeldags radio og tv er eksempler pa
streamede medier. En streamet bog ligger altsa ikke hos laseren, men nye sider
hentes Igbende fra forlaget, og laeseren ma hele tiden vare online.

Bibliotekernes digitale udlan benytter streaming.
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1. E-bog

E-bgger produceres i en raekke forskellige formater. Forlaget vil typisk producere bogen
til flere formater pa samme tid. Hvis du har szerlige gnsker til formatet, bgr det skrives
ind i kontrakten.

e EPUB er et standardformat, som pakker tekst, billeder og grafiske formater i en
enkelt fil. Den nyeste udgave er uafhangig af platformen og kan leeses pa bade
sma og store skaerme. EPUB er meget udbredt, fordi det kan understgtte alle
slags lyd og video og kan formidle bibliografiske oplysninger om vaerket (ogsa
kaldet metadata). Formatet bruges mest til skgnlitteratur, da det ikke er
velegnet til komplekse grafiske fremstillinger med mange illustrationer og
tabeller.

e FLEPUB (eller Fixed Layout EPUB) er et format, hvor billeder og tekst beholder et
fast layout. Det benyttes bl.a. til magasiner og bgrnebgger, hvor det er vigtigt, at
teksten star det rigtige sted i forhold til andre design elementer.

e PDF er et af de mest benyttede formater i computerverdenen, og de fleste
apparater kan lzese det. Det er meget benyttet til faglitteratur og bgrnebgger,
hvor der er mange illustrationer og kraevende grafik. Det er imidlertid udviklet
for at skulle blive laest pa en computerskaerm, hvorfor andre formater er mere
velegnede til dagens meget udbredte apparater med en lille skeerm.

Nar det drejer sig om interaktive veerker og multimedieveerker, er der mange flere
formater end de ovenfor navnte. Internetboghandelen Amazon benytter ogsa sit eget
format, MOBI, til sin Kindle-laeser.

2. Lydbog
Vaerket kan indtales og udgives som lydbog pa en cd eller som computerfil.

Hvis du giver forlaget ret til at udgive dit veerk som lydbog, skal kontrakten
indeholde jeres aftale om royaltyprocent, afregningsmade og frieksemplarer, safremt
forlaget selv udgiver. Royaltyprocenten vil ofte vaere lavere end for ordinserudgaven,
men den kan frit forhandles.

Det kan veere forlaget selv, der udgiver som lydbog, eller et andet forlag. Hvis det er
et andet forlag, er der tale om videreformidling af rettigheder.

En lydbogsaftale kan med fordel laves som en tillegsaftale til hovedkontrakten.
Forholdet mellem de to kontrakter skal vaere sadan, at hovedkontraktens bestemmelser
geelder, medmindre der specifikt star noget andet i tilleegskontrakten.

3. Applikation (app)

Undertiden udgives bogvaerker i form af en applikation. Betegnelsen applikation/app
bruges om programmer, der kan anvendes pa smartphones og tablets, men ikke pa
traditionelle computere. | dette format kan folk fa adgang til dit veerk hvor som helst og
nar som helst, maske med mange flotte og spaendende formidlingsformer indbygget (fx
billeder og lyd mv.).

Der skal imidlertid programmagrer til at lave en applikation — ofte sidder de i fjerne
lavtlgnslande, og meget kan ga galt, hvis man ikke kommunikerer teet med dem. Det er
muligt, at applikationen kun kan bruges pa bestemte apparater (fx Amazons Kindle eller
Apples iPad), alt afhaengigt af den tekniske Igsning. Det bgr du spgrge forlaget om.

Du bgr sikre dig, at du far lejlighed til at fglge arbejdet med applikationen. En
Igsning kan veere at sgrge for at fa indskrevet en vetoret over for frigivelsen af det
endelige produkt.

Da applikationer er dyre at fremstille, er forlagene p.t. tilbageholdende med at
udvikle dem.

Kopibeskyttelse af digitale udgivelser

Digitale udgivelser har det szerlige problem, at de er meget lette at kopiere, og ulovlig
kopiering finder sted, iseer af bgger til undervisning. Ulovlig kopiering indebzerer stor
risiko for, at du mister indtaegt for salg af dine e-bgger.
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Digitale udgivelser kan i et vist omfang beskyttes mod kopiering. Der er mange
forskellige metoder til at ggre dette, og der er stor forskel pa prisen, effektiviteten, og
hvordan beskyttelsen pavirker brugerens oplevelse af vaerket.

Der findes p.t. tre typer af kopibeskyttelse:

e Hard beskyttelse (DRM = Digital Right Management). Bogen kan kun laeses af et
program eller laeseapparat registreret i en brugers navn. Bogen kan evt.
udskrives, men kun én gang.

e Blgd beskyttelse. E-bogen »vandmaerkes«, sd man af en senere kopi vil kunne se,
hvem kgberen oprindelig var. Det opleves fleksibelt og mindre kraenkende af
slutbrugeren.

e Online beskyttelse. Bruges hyppigst af leverandgrer til uddannelsesinstitutioner
og biblioteker, som regel i form af et saerligt login-system.

Kontrakten bgr angive, at det er forlagets ansvar at imgdega ulovlig kopiering, samt
hvilken form for kopibeskyttelse forlaget anvender, og eventuelt hvad forlagets politik er
mht. at imgdega digital kopiering.

Det er i den forbindelse en god idé at sgrge for, at din kontrakt forpligter forlaget til
aktivt at sgge at opdage evt. utilsigtet anvendelse af dit veerk. Det kan fx ske ved, at
forlaget jeevnligt benytter szaerlige programmer, som sgger efter kopierede dele af din
bog pa nettet.

Hvis en kraenkelse opdages, bgr forlaget vaere forpligtet til at forfglge kraenkelsen pa
dine og egne vegne i det omfang, det efter en rimelighedsbetragtning kan betale sig. Du
ma selvfglgelig samtidig vaere indstillet pa at hjaelpe forlaget. Det kan blive tilfaeldet, hvis
misbruget er sa groft, at det anmeldes til politiet. Du ma sa vaere indstillet pa fx at mgde
op i retten og evt. udtale dig til pressen. Hvis forlaget opgiver sagen, bgr du vaere
berettiget til selv at fgre sagen, og alle disse forpligtigelser bgr fremga af kontrakten.

Kontraktforhold af szerlig vigtighed for digitale udgivelser

| gvrigt geelder de samme overvejelser for digitale vaerker som for trykte, hvad angar
overdragelse af rettigheder, royalty o.l. Du skal dog seerligt vaere opmaerksom pa
felgende:

Tidsbegraensning af kontrakten
| kontrakten skal angives en tidsfrist for, hvor lang tid forlaget kan beholde en
overdragen rettighed, som de har udnyttet, fx:

Forlagsretten gdr automatisk tilbage til forfatteren x dr efter
underskrivelsesdatoen pd denne kontrakt, medmindre ny
skriftlig aftale indgds.

Det er til din fordel, at tidsfristen er sa kort som muligt, da omsteendighederne kan
@ndre sig med lynets hast.

Kontrakten bgr angive en tidsfrist for genforhandling af vilkarene for forlagets ret til
udgivelse af dine digitale bgger. Flere forlag angiver p.t. to ar. Hvis der efter de to ar ikke
kan blive enighed om en ny aftale, skal det sta i kontrakten, at forlaget ved aftalens
udlgb har pligt til at treekke bogen tilbage fra alle digitale salgskanaler. Der er ikke behov
for bestemmelser om restoplag.

Det er hensigtsmaessigt med en sa relativt kort kontraktperiode som muligt, idet
den tekniske og kommercielle udvikling sker meget hastigt i disse ar. Det, som
forekommer at vaere et stabilt forlag og en god kontrakt, kan pa kort tid vise sig at veere
en darlig aftale med et forlag, som maske ikke mere overkommer at salge din bog
optimalt.

Se ogsa afsnittet om tilbagegang af rettigheder.
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Digitalt udsalgskriterium

En bog, der foreligger digitalt pa internettet, kan som udgangspunkt blive fremstillet et
uendeligt antal gange og forblive tilgaengelig til uendelig tid. Hvis du kun kan fa
rettighederne til bogen tilbage, nar den er udsolgt, er det derfor vigtigt at beskrive i
kontrakten, hvornar bogen anses for at veere udsolgt.

Det kan fx veere sadan, at

e-bogen er udsolgt, hvis den i digital form ikke laengere er
tilgaengelig for salg pd samme mdde og i samme omfang som
forlagets lignende digitale udgivelser, og/eller hvis det drlige
salg er under xx eksemplarer, eller hvad der svarer hertil.

Hvis din bog alene eksisterer som digital udgivelse far du automatisk ret til
at tage din bog med til udgivelse pa andet forlag eller selvudgivelse, nar du
har faet rettighederne tilbage.
Der er ikke lzengere nogen loyalitetsforpligtelse i forhold til det fgrste forlag
— det nye forlag kan markedsfgre din e-bog uden begraensninger.

| skrivende stund er det dog saledes, at de fleste udgivelser, der
udkommer elektronisk pa danske forlag, ogsa udkommer i trykt form enten
forud for, samtidig med eller lige efter den digitale udgivelse. Det kan
betyde en begraensning i forhold til, om du ma udnytte dine digitale
rettigheder, nar du far dem tilbage, idet det afhaenger af, om en saddan
udnyttelse konkurrerer med forlagets gvrige udgivelser af veaerket. Hvis de
to udgivelser er konkurrerende, sa er det nemlig i strid med
loyalitetsforpligtelsen. Om dette er tilfeeldet afhaenger af en konkret
vurdering af situationen.

Opdatering af veerket

Hvis det er vigtigt for dig, at din bog bliver opdateret med jaevne mellemrum, skal det
indskrives i kontrakten. Alternativt skal du kunne forlange at fa rettighederne til vaerket
tilbage, hvis forlaget ikke vil veere med til at opdatere det. Forventer du fx, at verden har
forandret sig s& meget pa tre ar, at din bog treenger til en opdatering til den tid, sa skal
det skrives ind i kontrakten. Det skal i sa fald ngje beskrives, i hvilket omfang forlaget
skal bidrage til opdateringen (korrektur, betaling af nye illustrationer, osv.).

FORMIDLING AF RETTIGHEDER

Kontrakten vil typisk indeholde aftale om forlagets ret til videreformidling af
rettighederne til dit vaerk, dvs. forlagets ret til at videreszelge rettigheder til udnyttelse
af dit veerk hos andre fx forlag eller filmproducenter.

Dit forlag handler i denne forbindelse som en slags agent for dig. Bestemmelser om
formidling star typisk enten i forleengelse af den fgrste bestemmelse om
udgivelsesretten, eller sidst i kontrakten. Begrebet “formidling” bruges i mange
forlagskontrakter, men ikke i alle. Nogle steder star der i stedet, at forlaget overdrages
retten til at seelge rettigheder eller til at forhandle om salg af rettigheder.

Det handler med andre ord om rettigheder til udnyttelse af fremtradelsesformer, som
dit forlag ikke umiddelbart kan eller vil udnytte. Da udgangspunktet i ophavsretsloven
er, at forlaget ikke ma videreoverdrage de rettigheder, du har overdraget til forlaget,
kraever det, at der er en bestemmelse i kontrakten om, at du overdrager forlaget retten
til at videreszelge visse rettigheder.
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HVILKE RETTIGHEDER FORMIDLES?

Det er typisk rettigheder til fglgende fremtraedelsesformer, som forlaget gnsker at
formidle for dig:

e Overseattelse til andet sprog, hvilket oftest sker efter salg til et udenlandsk
forlag

Udgivelse som lydbog pa et andet forlag

Udgivelse i bogklub

Salg til filmatisering eller dramatisering

Offentligggrelse i avis eller ugeblad

Brug af hele veerket eller en del af det i antologier eller andre typer
samlevaerker, fx til undervisningsbrug

Brug af hele vaerket eller en del af det digitalt i undervisningsportaler

Brug af dele af en digital udgivelse som reklame eller pd anden made

Formidlingsretten er en option, dvs. forlaget har ret, men ikke pligt til at szelge
rettighederne. Som regel er formidlingsretten eksklusiv, dvs. at du ikke samtidig ma
have andre til at arbejde pa salget af de rettigheder, forlaget har formidlingsret til, og du
ma heller ikke selv rade over rettighederne, fx ved at indga en aftale om udgivelse pa et
udenlandsk forlag. Det kan du dog aftale, at du godt ma, men sa skal det sta udtrykkeligt
i kontrakten. Formidlingsaftalen bgr laves, sa du far hele fortjenesten, hvis det er dig
selv, der formidler et salg af dit vaerk, fx til udlandet.

Vi anbefaler, at du er meget opmaerksom p3, hvilke rettigheder du overdrager forlaget
formidlingsretten til — se neermere nedenfor.

VILKARENE FOR FORMIDLING

Mange forlag beder som standard om ret til formidling af stort set alle de ovennaevnte
rettigheder, men benytter kun ganske fa eller slet ingen af dem. Du kan ggre dig
felgende overvejelser:

1. Formidlingsret til hvilke fremtraedelsesformer?

Praecis hvilke fremtraedelsesformer giver du forlaget ret til at videreformidle?
@nsker du selv at prove at szelge dit vaerk til udlandet eller til filmatisering?
@nsker du, at aftalen skal omfatte bade papirudgave, e-bog og lydbog?

Ma hele vaerket eller kun en naermere defineret del videreformidles?

2. Tidsbegraensning og opsigelse af formidlingen

Det kan sta i kontrakten, hvilken tidsramme der er for forlagets udnyttelse af
formidlingsretten. Hvis der ikke star noget om tidsbegraensning, kan du dog under alle
omstaendigheder opsige forlagets formidling og hjemtage dine rettigheder ifglge
Ophavsretsloven § 54.

3. Hvem bestemmer over aftalen?
Forlaget har ansvaret for, at aftalen med tredjeparten overholdes, og har pligt til at
holde dig orienteret om spgrgsmal af vaesentlig interesse.

Som udgangspunkt har du ikke vetoret over de aftaler, dit forlag indgar ved formidling.
Du skal vaere opmaerksom pa, at der kan opsta tilfaelde, hvor forlaget vil bruge dit vaerk i
sammenhange, du ikke gnsker at deltage i. Hvis sadan en situation opstar, ma du
kontakte dit forlag hurtigst muligt.
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4. Honorar for formidling

Det er dit forlag, der aftaler honoraret med kgberen af de formidlede rettigheder. Du
har ikke vetoret. Dit forlag er dog som regel interesseret i at ggre sa god forretning som
muligt, da deres indtjening beregnes som en procentdel af det samlede
honorar/salgssummen.

Typisk udggr dit forlags honorar for at formidle salget 25 eller 50 % af
honoraret/salgssummen.

Det skal sta i kontrakten, hvornar du modtager din del af det belgb, som er optjent
ved at videreformidle dit vaerk. Du bgr fa din andel udbetalt, umiddelbart efter at dit
eget forlag har modtaget det samlede belgb.

Du bgr vurdere sandsynligheden af de forskellige afseetningsmuligheder og
forhandle fordelingsprocenten. Du kan muligvis forhandle dig til en hgjere procentdel
ved at acceptere at fa dit honorar udbetalt pa et senere tidspunkt.

Du skal vaere opmaerksom pa, at der er eksempler pa forlagskoncerner, hvor det ene
forlag beregner sig honorar for at formidle udnyttelse af rettighederne hos et
andetforlag i samme koncern.
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I Manuskriptet

Kontrakten skal indeholde tydelig angivelse af fglgende:

1. Omfang
St@rrelsen pa veerket skal fremga, hvis der er krav om minimums-/maximumsstgrrelse:
Hvor mange normalsider a 2.000 tegn (inkl. mellemrum) skal/ma du aflevere?

2. Afleveringsform
Hvilken form skal du aflevere i? Papirmanus, fil eller begge dele?

Skal din tekst udgives som digitalt veerk, skal du maske foretage en sakaldt XML-
opmeerkning af manuskript. Hidtil har du i dit tekstbehandlingsprogram skullet angive, at
visse ord skulle vaere i kursiv, andre skulle vaere en overskrift osv., men opmaerkningen
kan ggres en grad mere avanceret vha. XML. Endnu er det ikke et krav, men det kan
have fordele, iseer for fagbogsforfattere. Fx er det en let made at angive stikord pa, og
det vil ogsa kunne give flere muligheder for interaktivitet. Vaer derfor opmaerksom, hvis
forlaget tilbyder muligheden.

3. Afleveringstidspunkt
Hvad er din seneste afleveringsdato?
Og hvad er dine og forlagets rettigheder, hvis du ikke overholder afleveringsdatoen?

| kontrakten vil der typisk vaere beskrevet en procedure for, hvad der sker, hvis ikke du
afleverer faerdigt/godkendt manus i den gnskede form til den aftalte tid. Proceduren vil
ofte vaere, at forlaget kan (ikke skal!) rykke dig skriftligt og give dig en ny afleveringsfrist.
Overholder du ikke den, har forlaget ret til at haeve jeres aftale.

Kontrakten kan indeholde en passus om, at du skal deekke eventuelle direkte
udgifter, som forlaget har haft, hvis du ikke overholder afleveringsfristen og aftalen
bliver havet.

4. Udgivelsestidspunkt
Hvornar skal vaerket senest vaere udgivet, og hvad er dine rettigheder, hvis det fastsatte
tidspunkt overskrides?

| kontrakten skal der sta, pa hvilket tidspunkt (fx oktober 20xx) man skgnner, at vaerket
sandsynligvis vil blive udgivet, samt hvornar det senest skal vaere udgivet. Det vil typisk
veere senest 12 maneder efter, at faerdigt manuskript er afleveret og godkendt.
Produktionsforhindringer kan berettige forlaget til at udgive dit veerk senere end
aftalt. Du skal i sa tilfeelde straks have besked.
Kontrakten skal videre beskrive, hvad vilkarene er, hvis vaerket ikke er udgivet pa
det aftalte tidspunkt. Vilkadrene bgr veere:
e atdu har ret til at haeve aftalen
e atforlagsretten gar tilbage til dig med gjeblikkelig virkning
e atdu er berettiget til at beholde eventuelt forskud (garantivirkning)
Fglgende punkt kan ogsa vare relevant:
e atdu er berettiget til erstatning, hvis du har haft et gkonomisk tab som fglge af
forsinkelsen.
Du kan selvfglgelig altid indga skriftlig aftale med forlaget om en anden udgivelsesdato.
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5. Korrektur
Af kontrakten bgr vilkarene for korrekturlaesning af dit vaerk fremga. De vil typisk veere,
at du har bade ret og pligt til uden betaling at lzese f@rste korrektur pa dit veerk inden for
en aftalt tidsramme. Det geelder bade 1. og fglgende oplag, medmindre der ikke er
2ndret noget i manus fgr genoptryk. Ved genoptryk bgr du fa lejlighed til at rette
eventuelle opdagede korrekturfejli 1. oplag.
Forlaget har tilsvarende pligt til at lade laese korrektur (sakaldt huskorrektur). Denne
korrektur ma ikke aendre vaesentligt i vaerkets karakter.
Nar du modtager manus til korrekturlaesning, vil du samtidig fa opgivet en sidste
returdato, typisk 2 til 3 uger senere.
Hvis ikke du overholder den, kan fglgende ske:
1. Forlaget betragter din manglende tilbagemelding som en godkendelse af
manus og sender det til tryk.
2. Forlaget giver dig skriftlig besked om at returnere det korrekturleeste manus
inden for 14 dage.
Overholder du ikke den frist, kan fglgende ske:
1. Forlaget ophaever aftalen med dig.
2. Forlaget far en anden til at leese korrektur mod betaling, som traekkes fra dit
honorar.

Din tekstfil seettes op i det layout, som forlaget har valgt, sa teksten nu fremstar som
den vil ggre i det feerdige vaerk. Denne sakaldt ombrudte korrektur er fglsom pa den
made, at tilfgjelse eller fiernelse af blot et enkelt ord kan betyde, at teksten forskubber
sig, sa layouten skal laves om.

| kontrakten kan der st3, at forlaget ikke har ret til at sende dit vaerk til tryk, fgr du
inden for en vis tidsramme har godkendt en ombrudt korrektur.

| kontrakten kan der desuden st3, at hvis du s&endrer sa meget i manus, efter det er
ombrudt til tryk, at det vil koste forlaget mere end 10 % af udgifterne til prepress, kan
forlaget kraeve, at du betaler en del af eller hele den ekstra udgift. Prepress er den
proces, der skal til for at ggre din tekstfil trykklar. Den omfatter bl.a. opsaetning af tekst
og billeder og oprettelse af en printfil i tilpas hgj trykkvalitet.

6. Hvem ejer dit endelige manuskript?

Som fglge af digitaliseringen kan der veere et overlap mellem redigeringsprocessen og
layoutopsaetningen. Det er derfor vigtigt, at du er opmaerksom pa, hvornar arbejdet med
indholdet i dit veerk er afsluttet og sikrer dig, at du selv har/far en kopi af det.

Du skal vaere opmaerksom pa, at forlaget ejer rettighederne til den layoutede tekst, altsa
til opsaetningen af veerket. Hvis du pa et tidspunkt far rettighederne til genudgivelse
tilbage fra forlaget, tilhgrer rettighederne til layoutet stadig forlaget, der i mange
tilfaelde vil kraeve betaling for at overlade dig en digital kopi af tekst og layout.

Vi anbefaler derfor, at du sikrer dig, at du far en digital tekstfil af den endelige tekst.
7. Register

| kontrakten kan der sta, at du gratis skal udarbejde register ud fra det ombrudte manus.
Se ogsa pkt. 2 ovenfor om afleveringsform.
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III Noget om ophavsret

HVAD BESTAR DIN OPHAVSRET AF?

Det, du har skabt, har du eneretten til at bestemme over, herunder hvornar og hvordan
du vil sprede det til alverden. Det star i Ophavsretslovens § 2 og er i gvrigt vedtaget
folkeretligt, sa det gaelder i hele verden.

Ophavsretslovens § 2:

Stk. 1. Ophavsretten medfg@rer, med de i denne lov angivne indskraenkninger, eneret til
at rade over veerket ved at fremstille eksemplarer af det og ved at g@re det tilgaengeligt
for almenheden i oprindelig eller zendret skikkelse, i oversaettelse, omarbejdelse i anden
litteratur- eller kunstart eller i anden teknik.

Du kan selv udgive din bog eller overszette den eller lave en film om den, men hvis du
gerne vil lade andre ggre det, sa ma du indga en aftale, hvor du overdrager dem
rettighederne til den eller de typer fremtraedelsesformer, som de, fx et forlag eller et
filmproduktionsselskab, kan og vil udnytte. Du kan ogsa indga en formidlingsaftale, hvor
du overdrager dit forlag eller en agent retten til at videreszelge rettigheder til udnyttelse
af veerket til andre forlag eller fx filmproduktionsselskaber.

Ophavsrettighederne kan groft sagt overdrages pa fglgende vis:

- helt eller delvist. Bemaeerk, det er muligt at overdrage alle rettigheder,
men det anbefaler vi ikke. Det bgr derfor sa vidt muligt vaere ngje
specificeret, hvilke fremtraedelsesformer forlaget kan udnytte.

- Tidsbegraenset eller for altid. Bemaeerk at traditionelt set er de fleste
forlagskontrakter uden tidsbegraensning, dvs. at de ikke kan opsiges. Til
gengzeld har du i et vist omfang mulighed for at fa dine rettigheder
tilbage.

- Eksklusivt eller ikke-eksklusivt. Som udgangspunkt gnsker forlaget eneret,
dvs. eksklusivitet, hvilket nok ofte er ngdvendigt pa det danske marked.

Nar du leeser din kontrakt igennem er det en god idé, at du sikrer dig, at du ud fra de tre
ovennavnte punkter forstar, i hvilket omfang du har overdraget dine rettigheder.

DE IDEELLE RETTIGHEDER — DROIT MORAL

Ophavsretten har to ben: Det ene ben er udnyttelsesrettighederne, dvs. formidlingen af
veerket til andre. Udnyttelsesrettighederne har som udgangspunkt et kommercielt sigte.

Det andet ben kaldes de ideelle rettigheder eller droit moral. Det er de rettigheder, som
har noget at ggre med det personlige band, der er mellem vaerket og ophavsmanden. De
ideelle rettigheder indebaerer, at ophavsmanden har krav pa at blive krediteret for sit
vaerk (faderskabsretten), at a&ndringer alene kan finde sted efter aftale med
ophavsmanden, og slutteligt at vaerket ikke ma udnyttes pa en made, sa der sker en
kraenkelse af ophavsmanden (respektretten).
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Ophavsretslovens § 3:

Stk. 1. Ophavsmanden har krav pa at blive navngivet i overensstemmelse med, hvad god
skik kraever, savel pa eksemplarer af vaerket som nar dette ggres tilgaengeligt for
almenheden.

Stk. 2. Vaerket ma ikke aendres eller ggres tilgaengeligt for almenheden pa en made eller
i en sammenhang, der er kraenkende for ophavsmandens littersere eller kunstneriske
anseelse eller egenart.

Stk. 3. Sin ret efter denne paragraf kan ophavsmanden ikke frafalde, medmindre det
geelder en efter art og omfang afgraenset brug af vaerket.

Som det fremgar af stk. 3 kan de ideelle rettigheder ikke overdrages, bortset fra i
specifikt afgraensede tilfelde.

LOYALITETSFORPLIGTELSEN MV.

Her omtales en raekke forpligtelser du far som fglge af, at du overdrager
udnyttelsesrettighederne til forlaget.

1. Loyalitetsforpligtelsen
Nar fgrst du har overdraget rettighederne til en bestemt udnyttelse/fremtraedelsesform
til et forlag, ma du ikke samtidig udgive bogen selv. Dette fglger dels af, at du har
overdraget din eneret til forlaget, og dels er der en loyalitetsforpligtelse, der ggr, at
selvom du fx stadig har rettighederne til digital udgivelse af bogen, ma du ikke udgive
bogen digitalt, hvis den sa vil konkurrere med forlagets trykte bogudgaver.
Loyalitetsforpligtelsen reekker endda sa vidt, at du heller ikke ma udgive et nyt
bogveaerk, som konkurrerer direkte med et tidligere bogvaerk du har skrevet, safremt det
stadig forhandles.
Loyalitetsforpligtelsen galder, selvom den ikke star i kontrakten.

2. Konkurrenceklausuler

I nogle kontrakter er loyalitetsforpligtelsen skrevet ind og kan vaere udvidet til en
egentlig konkurrenceklausul: Inden for en naermere defineret periode regnet fra
udgivelsen af vaerket ma du ikke udgive et vaerk med konkurrerende indhold pa et andet
forlag.

Kontrakten kan ogsa indeholde en passus om, at du ikke ma udgive noget, der kan
konkurrere med det aktuelle vaerk, i op til ét ar efter senest trykte oplag er udsolgt. Du
kan forlange en kortere tidsfrist her.

3. Fortrolighedsklausuler
Af og til optraeder der formuleringer som denne i en kontrakt:

Denne aftale er fortrolig og ma ikke komme til tredjeparts
kendskab uden gensidig tilladelse fra de underskrevne parter.
Undtaget fra dette er forfatterens og forlagets
brancheorganisation, advokat eller lignende radgivning.

Efter Dansk Forfatterforenings opfattelse er det, som fglge af uligheden i styrkeforholdet
mellem den enlige forfatter og forlaget, som udgangspunkt urimeligt at palaegge
forfatteren en sadan generel fortrolighedsforpligtelse om aftalens vilkar. Forlagets
egentlige erhvervshemmeligheder er tilstraekkeligt beskyttede af markedsfgringslovens
§ 19, der geelder under alle omstaendigheder.

Hvis du er i tvivl om, hvad disse formuleringer indebaerer, sa spgrg dit forlag, eller
kontakt evt. Dansk Forfatterforenings jurist.
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TILBAGEGANG AF RETTIGHEDER = TILBAGEFALDSRET

Det er indtil videre almindeligt forekommende, at forlagskontrakter ikke har noget
udlgbstidspunkt. Rettighedsoverdragelsen er saledes som udgangspunkt varig og kan
ikke opsiges som sadan. Det er ikke rimeligt, hvis du har skrevet en bog, overdraget
manuskriptet til forlaget og derefter venter forgaeves pa, at bogen bliver udgivet, sa du
begynder at tjene penge pa den. Derfor skal du huske fglgende:

Det skal fremga af kontrakten, at forlaget har pligt til at udgive bogen pa trykt og/eller
som e-bog inden for en periode pa max. 12 maneder fra afleveringen af manuskriptet.

Hvis bogen ikke udgives, gar samtlige rettigheder tilbage til dig — dette fglger af
ophavsretslovens § 54. Da forlaget sa har misligholdt sine forpligtelser, er du som
udgangspunkt ogsa berettiget til at beholde et evt. udbetalt forskud.

Ophavsretslovens § 54

Stk. 1: Erhververen har pligt til at udnytte de overdragne rettigheder. Ophavsmanden
kan bringe aftalen til ophgr med 6 maneders varsel i det omfang, udnyttelsen ikke er
ivaerksat inden 3 ar efter det tidspunkt, hvor aftalen er opfyldt fra ophavsmandens side.
Dette geelder dog ikke, hvis udnyttelsen ivaerksaettes inden varslets udigb.

Stk. 2: Bestemmelsen i stk. 1. kan ikke fraviges, med mindre der alene er tale om en
2ndring af de angivne tidsfrister.

Du skal sikre dig, at det fremgar af kontrakten, at forlagets rettigheder ogsa
kan ga tilbage til dig, hvis forlaget ophgrer med at udgive din bog, dvs. hvis
bogen bliver udsolgt fra forlaget.

Vilkaret kan lyde som fglger:

Forfatteren kan anmode forlaget om at trykke et nyt oplag.
Hvis forlaeggeren ikke senest 3 mdneder efter, at begeeringen er
kommet denne i haende, skriftligt har bundet sig til at trykke og
udgive et nyt oplag inden 9 mdneder regnet fra acceptens dato,
gdr forlagsretten tilbage til forfatteren.

Kontrakten kan angive, hvornar bogen anses for udsolgt fra forlaget.

For sa vidt angar rettigheder til digitale fremtraedelsesformer anbefaler vi,
at kontrakten kan opsiges, eller tidsbegraenses, sa den udlgber til
genforhandling efter en periode pa fx to ar.

V ZARKETS TITEL

I mange kontrakter er det forlagets opgave at sikre, at veerkets titel er ledig og lovlig. Det
ses dog ogsa, at forfatteren skal indesta for titlens lovlighed. Kontrakten kan henvise til
Ophavsretslovens § 73.

Ophavsretslovens § 73

Stk. 1. Et littereert eller kunstnerisk vaerk ma ikke ggres tilgaengeligt for
almenheden under en titel, et pseudonym eller et maerke, som er egnet til at
fremkalde forveksling med et tidligere offentliggjort vaerk eller dets
ophavsmand.

Stk. 2. Har offentligggrelsen af det tidligere offentliggjorte veerk fundet sted
mindre end 3 maneder forud for en udgivelse af det andet vaerk, finder
bestemmelsen i stk. 1 ikke anvendelse, medmindre forveksling ma antages at
veere tilsigtet.
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Forlaget har sa meget stgrre erfaring med udgivelser end forfatteren, at forlaget bgr
hjeelpe forfatteren med at undersgge, om der er oplagte forvekslingsmuligheder.

DIT ANSVAR FOR DIT VAERK

Du bzerer ansvaret for
e atdu har den fulde ophavsret til og eneret pa udgivelse af vaerket
e atveaerket ikke eri strid med nogen lov (primaert injurielovgivningen)

Kontrakten kan indeholde en passus om, at hvis der rejses retsligt krav mod forlaget som
felge af dit vaerks indhold, kan det kraeve, at du daekker udgifter og tab i den forbindelse.
Hvis der star noget sadant, anbefaler vi, at du sgrger for, at det mulige belgb er
begraenset til hgjst at veere af en vis stgrrelse.

ANDRES KREANKELSER AF DIT VARK

Kontrakten bgr indeholde en bestemmelse om, at forlaget patager sig at forfglge andres
kraenkelser af dit vaerk, i det omfang det er rimeligt. Der kan fx std noget i retning af
felgende:

| tilfeelde af at tredjemand kraenker ophavsretten til vaerket er
forlaget forpligtet til at s@ge kraenkelsen bragt til ophgr og
afhjulpet, i det omfang indsatsen kan anses for rimelig i forhold
til kraenkelsen. Forfatteren er forpligtet til at bistd forlaget i
rimeligt omfang. Forlaget afholder nettoudgifter i forbindelse
hermed. Opgiver forlaget at fare kravet til ende, er forfatteren
berettiget til at overtage kravet.

Se ogsa afsnittet om kopibeskyttelse af digitale vaerker, side 8.
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IV Redaktion, produktion og illustration

REDAKTION AF INDHOLD

Du vil fa tilknyttet en forlagsredaktgr, som er den person, der sa mmen med dig
redigerer indholdet af dit vaerk og ggr det faerdigt til at blive sat op. Det vil typisk betyde,
at redaktgren laeser og korrigerer i det manus, du har indsendt, og derefter returnerer
det til dig med de bemaerkninger og forslag til eendringer eller rettelser, som redaktgren
nu finder hensigtsmaessige. Det kan ske over flere omgange.

Det er til enhver tid dig, der afggr, om du vil fglge din redaktgrs anvisninger eller ej, og i
langt de fleste tilfaelde vil korrektioner (bortset fra tekniske som fx slag- eller sprogfejl)
veere til forhandling. Samarbejdet mellem dig og redaktgren kan i grelle tilfaelde ga i
hardknude og processen ende med, at dit manus ikke bliver godkendt af forlaget. Det er
til enhver tid en afvejning, som du er aktiv deltager i, om du vil fglge de forslag,
redaktgren kommer med, eller om du ikke kan eller vil acceptere dem.

En mulig senere redaktionel bearbejdelse af dit manus kan — hvis du har overdraget
forlaget ret til det — besta i, at det fx ggres lettere laeseligt (til letlaesningsbog), at det
forkortes, at uddrag anvendes i andre veerker, at det dramatiseres eller skrives om til
filmmanuskript. Du har til enhver tid vetoret i forhold til bearbejdning af dit vaerks
indhold, netop fordi du besidder ophavsretten til det. Det betyder, at der ikke ma
a2ndres vaesentligt i manus, medmindre du kan godkende andringerne. Se ogsa afsnittet
om ideelle rettigheder, side 15.

V ZARKETS UDSEENDE
Forlaget layouter dit veerk. Det betyder, at det veelger

format: hgjde og bredde pa den trykte bog

papirkvalitet

omslagstype — fx haeftet eller indbundet, hardback, paperback eller stift bind,
med eller uden flapper, limet eller garnhaeftet, blankt eller matlakeret omslag
m.v.

skrifttype

sideopsaetning

forsidelayout og -illustration

eventuelle illustrationer inde i veerket

eventuel bagsidetekst

Forlaget ejer layoutet.

Det betyder, at selv om forlagsretten til dit vaerk gar tilbage til dig, sa har du ikke ret
til at bruge den opsaetning, som forlaget har lavet af dit vaerk. Forlaget ejer sa at sige det
udseende, som man har valgt at give dit vaerk.

Det samme gezelder for digitale udgaver. Det er meget vigtigt, at du beholder en
digital kopi af dit endelige manuskript fra fgr forlaget layouter/szetter det op til
udgivelse. Forlaget har nemlig rettighederne til den tekniske og visuelle opszetning af dit
veerk. Far du rettighederne tilbage, er det dermed kun rettighederne til vaerkets indhold,
du far tilbage. Hvis du gerne vil bruge den opsaetning, der er anvendt til den digitale
udgivelse, er du ngdt til at spgrge forlaget, om du ma fa/kebe den, samt om du i givet
fald ma anvende den til bestemte formal.

Kontrakten skal beskrive dine rettigheder i forbindelse med vaerkets udseende:
e Kan du bestemme noget? Hvad?
e Har du vetoret?
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e Skal eller kan du hgres vedrgrende forlagets udspil?
e Skal eller ma du komme med forslag?

Kontrakten skal indeholde aftale om, hvem der bestemmer fglgende:
Hvem skal vaere illustrator/fotograf?

Hvor stor skal/ma illustrationsgraden veere?

Hvordan skal forsiden se ud?

Hvem betaler illustrator/fotograf?

SZARLIGT OM ILLUSTREREDE VZARKER

Illustrationsgraden er et procenttal, der fortzeller, hvor meget illustrationerne fylder i
forhold til teksten. lllustrationsgraden kan fx szettes til 20 %, og teksten vil sa fylde 80 %
af det feerdigt opsatte/layoutede veerk.

Beregningen kan ogsa ga pa, hvor mange illustrationer det feerdige vaerk skal
indeholde, ligesom stgrrelsen af de enkelte illustrationer kan udspecificeres: helside,
halv side, vignet osv.

Alt dette kan have betydning for udregningen af det feerdigtrykte vaerks pris samt
for fordelingen af honorar/royalty mellem dig og illustrator eller fotograf.

1. Honorarfordeling i forhold til illustrator

Aflgnning af illustrator/fotograf kan ske pa flere forskellige mader og vil bl.a. afhaenge
af, om det er forlagets eller dit forslag, at veerket skal illustreres. Hvis forlaget kraever
illustrationer, kan du kreeve, at forlaget betaler for dem.

Folgende mader at fordele royalty pa er almindelige:

1. Forfatter ogillustrator deler royaltyen, hvilket fx er almindeligt ved illustrerede
bernebgger. Fordelingsforholdet bgr rimeligvis afhaenge af illustrationsgraden.
Vaer opmaerksom pa, om fordelingen aftales i kontrakten, eller om forlaget
overlader det til dig og illustratoren at forhandle jer frem til, hvordan | deler
royaltyen.

2. lllustratoren honoreres samlet eller per illustration, dvs. uafhaengigt af det
efterfglgende salg af bogen. Forfatteren far muligvis en lavere royalty.

3. |lllustratoren betales af forlaget, og forfatteren far muligvis en lavere royalty.

4. Forfatteren indgar aftale med og aflgnner illustratoren.

2. lllustrators rettigheder ved genudnyttelse

Ved digital udgivelse af trykte bgger skal du veere opmaerksom pa, om du eller forlaget
har eller kan skaffe rettighederne til at genanvende illustrationer fra den trykte bog. Du
kan ikke umiddelbart ga ud fra, at den oprindelige kontrakt med leverandgren (hvad
enten det er en illustrator, fotograf, grafiker eller anden) ogsa giver ret til at bruge
illustrationerne i en e-bog.

Det kan maske blive dit problem, hvis forlaget kraever, at du betaler udgifterne til
illustrationer, eller det star i kontrakten, at du har ansvaret for, at de illustrationer, der
blev brugt til den trykte bog, ogsa kan anvendes digitalt. Hvis der er tale om flere
forskellige leverandgrer af illustrationer til bogen, er du i sa fald ngdt til at gennemga
hver enkelt illustration for at sikre dig, at du har ret til at bruge den ved digital udgivelse,
og eventuelt betale vederlag for at bruge den i digital udgave.

Det kan ogsa blive ngdvendigt at drgfte prasentationen af e-bogen, herunder
layoutet og opsaetningen, hvad angar de digitale illustrationer, med disses ophavsmaend.
Det svarer til, at ophavsmandene ved de trykte bgger som regel stiller krav til
illustrationernes praesentation, farver, stgrrelse, papirets kvalitet osv. Veer ogsa
opmarksom pa, om du har ret til videresalg af dele af dit vaerk, herunder de
medfglgende illustrationer.



m DANSK
FORRATTER
ﬁ M FORENING

Kontraktguiden 2013 Side 21 af 33

V Honorar

ROYALTY

Dit honorar beregnes som regel ud fra en royalty. Royalty er en honoraraftale, hvor
indehaveren af en ophavsret far betaling for hvert solgt eksemplar af det produkt, hvori
rettigheden udnyttes.

Kontrakten skal indeholde tydelig beskrivelse af, hvordan dit honorar beregnes, og
hvornar du far det udbetalt. Ved forhandling om din royalty er det vigtigt, at du bade er
opmaerksom pa selve satsens stgrrelse og pa beregningsgrundlaget, som er det belgb,
satsen anvendes pa. Det betyder, at fglgende skal fastsaettes i kontrakten:

1. Royaltyprocenten

Der var i mange ar tradition for, at forfatterens royalty var 15 % af vaerkets udsalgspris i
boghandlerne (uden moms). Forlaget fastsatte den bindende udsalgspris. | de senere ar
er der kommet forskellige andre beregningsformer til, bl.a. som fglge af, at forlagene
ikke lengere ma fastsaette en bindende udsalgspris. Se nedenfor under
Beregningsgrundlag. Der findes i dag bade forskellige mader at beregne royaltysatsen pa
og forskellige typer af beregningsgrundlag.

2. Gradueret royalty

Ved gradueret royalty (ogsa kaldet royaltystige eller royaltytrappe) forstas en stigende
royaltyprocent ved stigende antal solgte bgger. En aftale om gradueret royaltyprocent
kan fx se sadan ud:

e For 1. oplag, som er aftalt til fx 2.000 eksemplarer, far du x % royalty.
e For fglgende oplag op til 5.000 trykte eksemplarer, far du x+5 % royalty.
e For fglgende oplag efter 5.000 trykte eksemplarer, far du x+10 % royalty.

Ovenstaende er et teenkt eksempel, der ikke er baseret pa en konkret udgivelsestype
eller et bestemt forlag. Det skal blot illustrere princippet i gradueret royalty.

3. Royalty ved illustrerede varker

Aflgnning af illustrator/fotograf kan ske pa flere forskellige mader og vil bl.a. afhaenge
af, om det er forlagets eller dit forslag, at veerket skal illustreres. Hvis forlaget kraever
illustrationer, kan du kraeve, at forlaget betaler for dem. Se ogsa afsnittet om
honorarfordeling.

3. Royalty ved indbundne udgaver samt specialudgaver (bindfradrag)

Som et levn fra fortidens bogproduktion er det ofte en del af aftalen i en kontrakt, at
forfatterens royaltyprocent skal beregnes af 80-85 % af bogladeprisen (uden moms), nar
en bog laves som indbundet bog. En indbundet bog er garnhaftet, har kraftigt omslag,
hard ryg og ofte et smudsomslag. Der er efter Dansk Forfatterforenings opfattelse ikke
lengere teknisk-gkonomisk grundlag for at opretholde dette sakaldte bindfradrag.

4. Royalty ved sma oplag

Forleeggeren kan begrunde en lav royaltysats til dig med, at de kun vil trykke et lille 1.
oplag som udtryk for, at forlaget ikke forventer en bestseller. Du bgr i sa fald fa indfgjet
en hgjere royaltysats for alle solgte eksemplarer ud over de fgrst trykte (fx) 1.000
eksemplarer (»bestsellerklausul«) eller en ret til genforhandling.

5. Royalty ved digital udgivelse
En digital udgave af en bog prissaettes i boghandelen som regel lavere end en fysisk bog.
Det kan veere rimeligt, nar der ikke er udgifter til papir og fysisk handtering. Men din —
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forfatterens — arbejdsindsats er den samme. Derfor skal du have en forholdsmaessigt
hgjere royaltyandel ved digitale udgivelser end ved fysiske udgivelser for at tjene det
samme pr. eksemplar.

Eftersom en bog i princippet kan forblive til salg pa forlagets hjemmeside i en uendelig
periode uden vaesentlige omkostninger eller besveer for forlaget, kunne man forestille
sig den situation, at forlaget laver et slagtilbud med salg af veerket for en meget lav pris.
Det vil kunne imgdegas ved at give forfatteren vetoret, safremt forlaget seenker prisen
under et vist niveau — det er der tidligere praksis for ift. billigudgaver og salg af
restoplag.

Der er indtil videre meget fa praktiske erfaringer med prisfastsaettelse af digitale
bogudgaver. Vi anbefaler, at du Igbende holder dig orienteret om priserne pa det
digitale bogmarked samt tjekker seneste modelaftaler med forskellige forlag, fgr du skal
forhandle om din royaltysats ved digital udgivelse. Se danskforfatterforening.dk (fanen
Radgivning, de relevante kontrakter ligger under de enkelte faggrupper).

BEREGNINGSGRUNDLAG

Beregningsgrundlaget er det belgb, som din royalty beregnes af. Traditionelt set er
belgbet lig med salgsprisen for den enkelte trykte bog i boghandelen, dvs. principielt set
uafhaengigt af forlagets omkostninger til produktion af bggerne. Der ses dog ogsa nu
eksempler pa kontrakter, hvor din royalty beregnes som en andel af overskuddet pa
udgivelsen.

Royaltyen beregnes typisk ud fra et af disse grundlag:

1. Vejledende udsalgspris

Vejledende udsalgspris, vejledende pris eller cirkapris betyder den pris (uden moms),
som forlaget estimerer salgsprisen i boghandelen til. Den svarer til den tidligere
bindende udsalgspris (se nedenfor), men den er ikke og ma ikke vaere bindende for
forhandleren.

3. Nettopris

Nettopris betyder den pris uden moms, som forlaget opnar ved salg af veerket til en
forhandler med henblik pa videresalg. Nar vaerket szelges til laeseren, er nettoprisen
tillagt den fortjeneste, som mellemhandleren (fx boghandleren) gnsker: den sakaldte
forhandlerrabat (fordi den tidligere var en rabat ift. den af forlaget fastsatte
udsalgspris). Denne fortjeneste kan variere meget. Nettoprisen er saledes udsalgsprisen
fratrukket forhandlerrabatten. Nettoprisen er altid ekskl. mom:s.

2. Fri pris

Fri eller ingen pris betyder, at forlaget ikke saetter nogen pris for vaerket i kontrakten. |
sa tilfaelde ma der laves en szerlig aftale med dig om maden, som honoraret beregnes
pa, samt forskuddets st@rrelse. Forlaget vil typisk komme med et udspil, som du ma
regne ngje pa. Du kan tjekke andre bgger af samme type som din egen og fa en idé om,
hvilken pris den slags bgger slges til.

4. Bindende udsalgspris

Bindende udsalgspris (ogsa kaldet fast pris , bruttopris, aftalt pris, bogladepris mv.)
betyder, at forlaget har fastsat en bindende salgspris (uden moms) for veerket, som ikke
kan andres inden for en ngjere fastsat tidsramme. Det er i dag af konkurrencehensyn
ikke tilladt at give en bog en bindende udsalgspris, men denne prisform I3 til grund for
den tidligere standardkontrakt, og denne tidligere geeldende kontrakts royaltysats pa 15
% var beregnet ud fra en bindende udsalgspris ekskl. moms.
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Om beregning af royalty

Hvis du er vant til at fa en given procentsats ud fra et fastpris-beregningsgrundlag, skal
du veere opmaerksom pa, at du i en ny kontrakt, hvor beregningsgrundlaget er nettopris,
skal have en hgjere royaltysats, eftersom beregningsgrundlaget er vaesentligt lavere end
tidligere.

Du skal ogsa veere opmaerksom pa, om forlaget fradrager andre udgifter end
forhandlerrabatten, fx udgifter til distribution. Sadanne udgifter bgr forlaget nemlig
bzere ud fra sin egen del af indtaegten.

Regneeksempel
Her fglger et teenkt regneeksempel til illustration af, hvad forskellen i

beregningsgrundlaget betyder for din royaltysats:

Royalty af bruttopris Royalty af nettopris
Bog til 250 kr. i boghandel Bog til 250 kr. i boghandel
inkl. moms (50 kr.). inkl. moms (50 kr.).
Boghandleravance: 100 kr.
Udsalgspris: 200 kr. ekskl. moms. Nettopris: 100 kr. ekskl. moms.
Royalty ved 15 %: 30 kr. Royalty ved 15 %: 15 kr.
FORSKUD/GARANTISUM

Det er seedvane, at forlaget betaler et forskud til dig fgr eller senest ved udgivelsen af
din bog. Det er ogsa sadvane, at forskuddet er garanteret, dvs. at det er den
mindstebetaling, du er sikret for bogen.

| kontrakten skrives den forelgbigt fastsatte/estimerede salgspris pa dit veerk, og den
forelgbigt fastsatte oplagsstgrrelse. Begge er forelpbige, da forlaget ensidigt har ret til at
@ndre dem. Disse to tal danner grundlag for udregningen af din garantisum eller
forskud. Det hedder »garanti¢, fordi det er et honorar, du er garanteret: Du skal ikke
betale det tilbage, uanset hvordan salget gar, og det skal sta i kontrakten.

Det har vaeret seedvane i branchen i mange ar, at garantihonoraret som minimum svarer
til det belgb, som salg af en tredjedel af 1. oplag vil indbringe dig i royalty, og det
forfalder typisk til udbetaling ved aflevering af feerdigt manuskript eller ved
underskrivelse af kontrakten. Udbetalingen bgr under alle omstaendigheder ske fgr
udgivelsen af dit vaerk.

Savel pris som oplagsstgrrelse kan andre sig fra udbetalingen af garantihonoraret til
udgivelsen. Skulle du i virkeligheden have haft et lavere forskud, bgr du ikke skulle
betale det overskydende tilbage. Vaer sikker p3a, at det fremgar af kontrakten, fx med
denne ordlyd: >Der kan aldrig ske nedregulering af garantisummen.«

Et udbetalt forskud skal i det hele taget kun betales tilbage i yderst sjaeldne tilfeelde,
som fx hvis du slet ikke afleverer et faerdigt manuskript til forlaget.

Du kan bruge garantihonoraret i forhandlingssammenhaenge. Hvis forlaget fx gnsker
at seenke din royaltyprocent, kan du modsat kraeve en hgjere garantisum.
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Seerligt om garantisum for digitale bgger

Med digitale bgger behgver forlaget ikke mere at lave grundige kalkulationer af
fersteoplagets stgrrelse, da der ikke er nogen trykkeudgifter, og de ngdvendige
eksemplarer opstar, nar de skal salges.

Du ma derfor sgrge for, at garantibetalingen for e-bgger bliver udregnet ud fra et
sandsynligt salg i en passende periode, der som udgangspunkt kan saettes til et ar efter
udgivelsen, dvs. inkl. sommerferie- og julesalg. Hvis bogen alene eller fgrst udkommer i
en elektronisk udgave, bgr du fa forskudsbetaling for den elektroniske udgave.

FRIEKSEMPLARER

Nar et vaerk trykkes, taler man om et trykoplag og et (lidt mindre) salgsoplag. Forskellen
pa de to er frieksemplarerne, som hgjst ma udggre en i kontrakten fastsat andel (fx 10-
15 %) af trykoplaget. Det kan aftales i kontrakten, at du skal have tilsendt kopi af den
trykkeriseddel, som forlaget modtager fra bogtrykkeren, nar dit veerk er blevet trykt, sa
du kan se stgrrelsen pa det trykte oplag.

Frieksemplarerne er summen af frieksemplarerne til dig og de eksemplarer, forlaget
bruger til bl.a. anmeldere og anden reklame.

Du modtager ved udgivelse af 1. oplag af dit veerk et antal frieksemplarer, fx 25, som
forlaget sender til din adresse. Antallet skrives i kontrakten. Du ma ikke szelge dine
frieksemplarer. De er til privat brug, og du far ikke royalty af frieksemplarerne. |
kontrakten skrives ogsa, hvor mange frieksemplarer du skal have, hvis dit veerk udgives i
nye oplag. Antallet vil typisk vaere lavere end fgrste gang, fx 5 eller 10 eksemplarer per

oplag.

| kontrakten kan det desuden indskrives, at du har ret til at kpbe eksemplarer af dit veerk
fra forlaget til en specialpris, som fx kan vaere den vejledende udsalgspris fratrukket
forfatterrabat. Forlang rabatstgrrelsen skrevet ind i kontrakten.

Digitale frieksemplarer

Det forholder sig anderledes med antallet af frieksemplarer af digitale udgivelser, som
ikke rigtigt har fundet sit endelige niveau endnu. Det er praksis, at du har ret til et antal
frieksemplarer af digitale udgivelser, men antallet er typisk meget mindre end ved trykte
udgaver, og der kan galde begransninger i forhold til, hvem der ma bruge dem. Der kan
veere tale om en fil, du selv skal downloade, en fil pa et fysisk medie (fx cd-rom), eller at
du far adgang til veerket via nettet.

Du bgr sikre dig, at det star i kontrakten, at du har ret til at fa mindst ét eksemplar
af den digitale udgivelse, som du ma beholde, gemme og bruge uafhaengigt af, om
forlaget og den hjemmeside, som bogen udgives fra nu, eksisterer om fem ar.

Det bgr indga i dine gkonomiske forhandlingsovervejelser, at du ikke har samme
antal frieksemplarer som ved trykte udgivelser til dit eget brug.

ROYALTYOPGORELSE OG UDBETALINGSTIDSPUNKT

Dit forskud forfalder som ovenfor beskrevet fgr udgivelsen af dit vaerk. Derefter
modtager du honorar baseret pa indtjening efter salg. Salget af trykte bgger opggres
halv- eller helarligt, af e-bgger dog oftere, fra manedligt til halvarligt.
Tidspunktet/tidspunkterne for opggrelse og udbetaling skrives i kontrakten.

Det belgb, du har tjent ved salg af dine vaerker, udbetales til dig halv- eller helarligt,
typisk med cirka et halvt ars forsinkelse. Den udbetalte garantisum fratraekkes fgrst. Det
halve ars forsinkelse er ikke rimeligt i dag, hvor moderne teknologi betyder, at salgstal
kan udregnes med dags varsel. Det er klart, at forlagene har en fordel ved at beholde
dine honorarer sa laenge som muligt, men du kan forsgge at forhandle om
udbetalingstidspunktet, da der ikke er nogen rimelig teknisk grund til, at der gar sa lang
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tid. De fleste forlag er da ogsa begyndt at opggre salget oftere og afregner derfor ogsa
oftere end hvert halve ar.

Hvis du er momsregistreret som forfatter og har et SE/CVR-nummer, skal du sende en
faktura til forlaget, fgr dit indtjente honorar bliver udbetalt.

Samtidig med at belgbet saettes ind pa din konto, skal du ifglge Ophavsretslovens § 57
modtage en skriftlig, specificeret opggrelse over, hvordan forlaget er naet frem til det
udbetalte belgb.

Ophavsretsloven § 57:

Stk. 1. Hvis ophavsmandens vederlag afhanger af erhververens omsatning,
salgstal eller lignende, kan ophavsmanden kraeve, at der sker afregning mindst
én gang om aret. Ophavsmanden kan ligeledes kraeve, at afregningen ledsages af
fyldestggrende oplysninger om de forhold, der har ligget til grund for
vederlagsberegningen.

Stk. 2. Ophavsmanden kan krzaeve, at erhververens regnskaber, bogfgring og
lagerbeholdning samt attestationer fra den, som har udnyttet veerket, ved den
arlige afregning efter stk. 1 stilles til radighed for en af ophavsmanden udpeget
statsautoriseret eller registreret revisor. Revisoren ma oplyse ophavsmanden om
den foretagne afregnings rigtighed og om eventuelle uregelmaessigheder.
Revisoren har i gvrigt tavshedspligt om alle andre forhold, som denne bliver
bekendt med ved gennemgangen.

Stk. 3. Bestemmelserne i stk. 1 og 2 kan ikke fraviges til skade for
ophavsmanden.

Af kontrakten bgr det fremga, hvad opggrelsen skal indeholde af informationer. Du kan
hente inspiration i bestemmelsen som den sa ud i den tidligere geeldende
standardkontrakt for skgnlitteratur § 17 (se danskforfatterforening.dk under
menupunktet Radgivning, og find kontrakten under Forlagskontrakter, Skgnlitteratur).

Ved salg af fysiske b@ger er det pa sin vis enkelt at holde styr pa salget. Bogtrykkeren
kan levere oversigt over trykte eksemplarer, og forlagets ekspedition kan Igbende give
oversigt over solgte og udleverede eksemplarer fra lageret.

| den digitale tidsalder burde det ligeledes vaere enkelt at spore hvert enkelt solgt
digitalt eksemplar fra distributgren tilbage til forlaget og forfatteren. Der kan dog
efterhanden opsta nye lgsninger, fx en abonnementsordning med adgang til flere
udgivelser pa én gang, hvor det vil blive mere vanskeligt at holde styr pa, hvornar og
hvor mange eksemplarer af vaerket der salges. Det er imidlertid forlagets ansvar, og du
skal vaere opmaerksom p3a, at du, nar du modtager en betaling, der er afthaengig af salget,
er berettiget til oplysninger om grundlaget for udregningen. Ophavsretslovens §57
geelder ogsa for digitale udgivelser.

Nogle forlag skriver i kontrakten, at forlaget ikke har pligt til at sende dig opggrelse eller
udbetale dig honorar, hvis restoplaget af dit veerk er tilpas lille (fx 5 % af senest trykte
oplag) eller dit optjente honorar er under en vis graense (fx 1.000 kroner). En sadan
betingelse bgr du kraeve fjernet fra kontrakten.

Der er tradition for, at boghandlerne har ret til at returnere ikke-solgte eksemplarer til
forlaget efter aftale, og dette kan stadig veere gaeldende. Forlaget kan holde en vis
procentdel af dit optjente honorar tilbage (typisk 10-15 %), da de pa
udbetalingstidspunktet endnu ikke ved, om der bliver returneret nogle bgger. Du far sa
det tilbageholdte belgb udbetalt pa naeste udbetalingstidspunkt, nar man kender
omfanget af returen.
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Hvis du er i tvivl om rigtigheden af din honoraropggrelse, kan du skriftligt anmode
forlaget om at fa en revisor til at tjekke opggrelsen. Hvis opggrelsen viser sig at vaere
korrekt, skal du selv betale revisorens honorar.
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VI Prisnedseettelse, udsalg og
makulering

Pa et tidspunkt saelger din bog sandsynligvis ikke laengere, eller kun meget lidt.
Kontrakten bgr beskrive dine rettigheder, hvis forlaget veelger at saette din bog pa
udsalg: salge restoplaget af dit veerk til nedsat pris, eller, nar det drejer sig om digitale
udgaver: szlge din bog til nedsat pris, fgr det ggres utilgaengeligt for offentligheden.

UDSALGSKRITERIER

| kontrakten bgr det angives, hvornar bogen anses for at vaere udsolgt.

1. Trykte bgger

En bog kan fx anses for udsolgt, nar der hgjst er 5 % af seneste trykte oplag tilbage pa
lager eller hgjst 50 eksemplarer. Det kan ogsa vaere, nar der et ar er solgt sa fa
eksemplarer af dit veerk, at din royalty ikke overstiger et fastsat belgb.

Det skal ngje beskrives, hvordan vilkarene er for, at du far dine rettigheder tilbage,
safremt forlaget ikke laengere vil udnytte forlagsretten, altsa genoptrykke og/eller
relancere dit vaerk. Det er nemlig som regel den eneste made, du kan opsige
forlagskontrakten pa.

2. Digitale vaerker

Nar det drejer sig om digitale udgaver af dit veerk, er vilkarene anderledes. Den digitale
bog har mulighed for aldrig at blive udsolgt og altid veere tilgeengelig — forlaget kan altid
seelge en ny kopi eller give adgang til hjemmesiden, hvor den ligger. Til gengezeld er der
risiko for, at den forsvinder i maengden, nar forlaget pa et tidspunkt ikke laengere
markedsfgrer den som ny.

Det er vigtigt, at du er opmaerksom pa dine muligheder for at fa rettighederne retur og
genoplive dit veerk. Derfor anvendes der p.t. flere steder et digitalt udsalgskriterium, der
svarer nogenlunde til det, der anvendes for fysiske eksemplarer. Det kan fx ga ud p3, at
du far dine rettigheder tilbage, hvis der saelges under et bestemt antal bgger om aret.
Serg for, at antallet ikke bliver for lavt.

| kontrakten bgr det sta, at forlaget har pligt til at give forfatteren besked, for et
restoplag saelges ud til lavere pris. Forfatteren kan fa tiloud om at kgbe restoplaget til en
naermere aftalt lav pris inden for en angivet tidsfrist. Manglende svar betragtes som
afslag. Forfatteren modtager normalt ikke royalty for bgger, hun selv har kgbt.

Nogle kontrakter indeholder en passus om, at der heller ikke forfalder royalty, hvis den
anvendte pris ligger under kostprisen eller under 1/3 af oprindelig pris. En sddan passus
er ikke rimelig, og den bgr slettes.

MAKULERING AF RESTLAGER

Kontrakten skal ogsa beskrive dine rettigheder, hvis forlaget vaelger at makulere
restoplaget af dit trykte vaerk. Du skal have skriftlig besked samt tilbud om at kgbe
restoplaget til en neermere aftalt lav pris inden for en angivet tidsfrist. Manglende svar
betragtes som et nej tak.

Det bgr skrives i kontrakten, hvad du i givet fald ma bruge det indkgbte restoplag til. Er
det kun til »privat brug¢ ligesom dine frieksemplarer, eller ma du szelge bggerne, nu hvor
forlaget ikke leengere ggr det?
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I nogle kontrakter star der, at forlaget ikke er forpligtet til at underrette forfatteren om
makulering, medmindre det drejer sig om mere end 200 eksemplarer af vaerket. En

sadan passus er urimelig og bgr slettes.
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VII Markedstering

Kontrakten skal indeholde beskrivelse af, hvad forlaget planlaegger at ggre for at
markedsfgre dit vaerk pa bedst mulig made. Du vil ofte opdage, at markedsfgring er
meget forbigdende eller slet ikke omtalt i kontrakten. Det er ret almindeligt med en
klausul, der ser omtrent sadan ud:

Forlaget forpligter sig til at s@rge for, at vaerket markedsfares
pd saedvanlig mdde under hensyntagen til vaerkets karakter,
afseetningsmuligheder og gvrige omstaendigheder.

Som det fremgar, er det temmelig uforpligtende, og vi anbefaler, at du beder forlaget
om at redeggre for, hvilken markedsfgring af veerket de har teenkt sig, allerede ved
indgaelsen af forlagsaftalen. Det er oplagt, at du selv er parat til at yde en indsats ved
personligt at markedsfgre din bog. Det bedste er naturligvis, at du indgar en egentlig
skriftlig aftale om, hvilken markedsfgring der skal laves.

En del af de trykte frieksemplarer sendes som regel til anmeldere pa aviser samt
relevante magasiner og anmelderblogs, og forlaget har som regel ret til gratis at bruge
uddrag af dit veerk i reklamegjemed. Dele af din tekst kan laegges pa diverse
spgemaskiner, medmindre du ikke gnsker det. Alt dette skal sta i kontrakten.

Mangden af anmeldte bgger er faldet, mens mangden af udgivelser samlet er steget,
og maengden af digitale udgivelser — inklusiv selvudgivelser, der er blevet meget enkle at
lave og szette til salg — forventes at fortsaette med at stige. Da meget mere er
tilgaengeligt i den digitale tidsalder, er behovet for synlighed endnu vigtigere end
tidligere, og markedsfgring er af meget stor vigtighed.

Du bgr spgrge aktivt ind til forlagets markedsfgringsplan for din udgivelse, herunder
ogsa om forlaget anvender eReolen.dk eller eBib.dk, som er bibliotekernes digitale e-
bogsudlan. Du bgr vaere opmaerksom pa, at markedsfgringen ofte stopper kort tid efter
udgivelsen.

For sa vidt angar digitale udgivelser bgr du sgrge for, at forlaget vedvarende er forpligtet
til som minimum at sgrge for samme markedsfgring — synlighed og tilgeengelighed — som
for lignende udgivelser pa forlaget.

Egen medvirken

Hvad angar markedsfgring af digitale udgivelser, findes der mange nye muligheder.
Brudstykker af din bog kan for eksempel hurtigt spredes via internettet og saette dig i
forbindelse med nye lzesere.

Der kan dog ogsa blive spredt for meget af dit veerk, sa du risikerer at lide et tab.
Forlaget kan tage initiativ til, at sggemaskinen Google ikke alene indekserer din bog,
men ogsa lader alle laese naesten hele din bog uden at skulle betale. Derfor bgr du i
forlagskontrakten have tilfgjet, at du skal godkende, hvis mere end fx 10 % af veerket
offentligggres.

Du kan ogsa selv ggre reklame for din bog. Digital markedsfgring kan gg@res gratis via de
sociale netvaerk, fx Twitter og Facebook. Et pr@vekapitel kan gratis ggres offentligt
tilgeengeligt pa issuu.com. Husk at fa forlagets tilladelse til selv at distribuere prgvetekst.

Digital udgivelse er ikke bare digital spredning af en skreven tekst. Ved siden af den
traditionelle tekst i bogstaver kan bogen indeholde meget mere. Den kan fx indeholde
oplasning eller billeder. Der kan fx laves en video, som viser et interview med dig eller
viser din hverdag som forfatter, og den kan bringes i bogen og/eller anvendes til
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markedsfgring ved siden af. Du kan ogsa lave en lille trailer til bogen, som du samtidig
kan laegge pa YouTube som reklame. Maske overvejer du en hjemmeside for din bog,
hvor leeserne kan fa mere stof, leese kommentarer fra andre laesere, se korrektioner og
opdateringer — her bgr du sikre dig, at hjemmesiden bliver registreret i dit navn, sa den
er din ogsa efter et evt. ophgr af samarbejdet med forlaget.

Hvis du har en forlagsaftale om veaerket, skal du spgrge forlaget om, hvad du ma mht.
udgivelse og markedsfgring. Alt afhaengigt af indhold og omfang af aftalen, kan
ovenstdende forslag alle komme i konflikt med den eneret til udgivelse, salg og
markedsfgring, som du har overdraget til forlaget. | tvivistilfeelde bgr jeres aftale skrives
ind i kontrakten. Alt andet lige vil de fleste forlag dog nok vaere glade, hvis du selv
gnsker at bidrage til markedsfgring af bogen.
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VIII Betalingsforlag og egen udgivelse

De kontrakter, der er gennemgaet i guiden her, hviler pa det traditionelle forhold, at
forlaget betaler forfatteren for retten til at udgive vaerket. | den forstand er du salger:
Du har et manuskript, som forlaget gerne vil udgive og — forhabentlig — tjene penge pa. |
de senere ar er der opstaet en raekke forlag, som tilbyder at udgive bgger, hvor
forfatteren selv finansierer udgivelsen. | sa fald er du ikke saelger, men kgber af en
ydelse. Du skal derfor sikre dig i langt hgjere grad, at forlaget faktisk leverer det, du
gnsker og betaler for.

Ud over traditionelle forlag og egentlige selvudgivelsesplatforme, er der et stort antal
leverandgrer, der juridisk set hverken er helt det ene eller det andet, men en
blandingsform. Det kan fx betyde, at du deltager i den gkonomiske risiko ved at udgive
veerket, men ikke far en tilsvarende stgrre andel i den gkonomiske gevinst. Du er ngdt til
at laese og forsta de leveringsbetingelser, forlagskontrakter eller juridiske vilkar i gvrigt,
som de pagaldende udgivere og/eller distributgrer har. Her skal du veere ekstra pa vagt
for ikke at blive bundet af en urimelig kontrakt, som kan veere svaer at komme ud af. Det
er altid en god idé, at du sikrer dig, at du kan komme ud af kontrakten og tilbagetage
dine rettigheder inden for en overskuelig tidsperiode.

Hvis du overvejer at udgive selv, enten ved at starte eget forlag eller via et
betalingsforlag eller en distributgr for selvudgivere, vil vi anbefale dig at besgge
Newpub.dk — et netvaerk for selvudgivere og andre med professionel interesse i de nye
udgivelsesmuligheder. Hiemmesiden beskriver de forskellige trin i processen, og du kan
traekke pa andres erfaringer.

Mulighederne er mange, og der kommer jeevnligt nye udgivere og forhandlere til, som
afprgver nye forretningsmodeller. Det vil veere for omfattende at komme ind pa i denne
kontraktguide. Her skal blot naevnes nogle fa ting, du skal vaere opmaerksom pa, hvis du
overvejer selv at udgive =ldre titler som e-bgger. En del forfattere har i de senere ar
udsendt gamle bgger i nye digitale udgaver og tjent gode penge pa det.

DIGITALISERING AF BACKLIST

| forbindelse med internethandlen taler man om »den lange hale«, hvor nyhedens
interesse erstattes af en mere blivende interesse fra en specifik malgruppe. | stedet for
en hgj indtaegt pa kort tid kan man samlet set fa en stgrre indtaegt, fordi vaerket bliver
ved at veere tilgaengeligt og nar ud til flere laesere i arenes Igb.

Det er rimelig simpelt at fa trykte bgger digitaliseret. Du undgar helt at scanne bggerne,
hvis du har gemt dine gamle tekstbehandlingsfiler eller forlaget endnu har sine
layoutfiler, som du kan kgbe eller fa. Som udgangspunkt er det heller ikke saerligt dyrt at
omseette sine tidligere udgivelser til digital form. Det kan dog forholde sig anderledes,
hvis du har mange illustrationer.

Men du skal veere opmaerksom pa, om du har rettighederne til at udgive veerker fra
din backlist digitalt. Hvis der ikke er naavnt noget om digitale udgivelser i dine gamle
forlagskontrakter, og forlagskontrakterne er fra fgr forlagene begyndte at lave digitale
udgivelser, og den trykte udgivelse af dine bgger er »gaet ind« — dvs. at din bog ikke
lengere kan fas i handelen eller fra dit forlag, og forlaget ikke er i gang med at
genudgive den — sa er du berettiget til at udgive dine bgger digitalt fra din backlist som
selvudgiver eller pa et andet forlag. Du skal dog vaere opmaerksom p3, at hvis forlaget
har de digitale rettigheder eller stadig szlger din bog, er du ngdt til at fa rettighederne
retur fra forlaget fgrst. Som det fremgar, vil det desveerre i vidt omfang bero pa en
konkret fortolkning af kontrakten, om du kan anvende udgivelsesrettighederne og i
hvilket omfang.
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