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Danske forfattere frygter Spotify-tilstande

Dansk Forfatterforening
advarer de store forlag
mod atindga aftaler med
bogstreamingtjenesten
Storytel, der ligner Spotifys
aftaler med musikerne. De
frygter at miste penge.

BOGER

TORBEN BENNER

-

af svenske Storytel, har sat sig tungt
pa det danske marked for strea-
ming af e-boger og lydboger.

Nu frygter danske forfattere, at firmaet
vil forspge med de to store forlag Gylden-
dal og Lindhardt & Ringhof at tvinge afta-
ler igennem, der er til skade for forfatter-
ne og giver Storytel og Mofibo alt for stor
magt.

Det er aftaler om sakaldt revenue sha-
ring, populert kaldet Spotify-modellen,

S treamingtjenesten Mofibo, der ejes

hvor forlag og forfattere deler en fast an-
del af omsaetningen i stedet for at fa styk-
betaling per laest bog.

»Vi har sagt til vores medlemmer, at de
skal sorge for, at deres titler ikke indgar i
revenue sharing-modeller med nogen
streamingtjenester. Og vi har meddelt
Gyldendal og Lindhardt & Ringhof, at det
vil vaere ulovligte, siger Morten Visby, der
er formand for Dansk Forfatterforening.

Fremmer billige beger
Stykbetalingen er en del af den model-
kontrakt, som Forfatterforeningen har
indgdet med de to forlag, og som er
grundlaget for mange af de kontrakter,
der bliver indgdet mellem den enkelte
forfatter og forlaget.

Stykbetalingen betyder, at der er indga-
et en aftale for hver enkelte bog om, hvad
den udlgser af betaling, hver gang den
bliver lzest pd Mofibo eller en anden strea-
mingtjeneste.

Men Storytel vil hellere have alle forlag
over pa den model, som man kender fra
musikstreamingtjenester som  Spotify.
Herer der en aftale om, at musikselskaber
og musikere deler en procentandel afom-
saetningen.

Detvil sige, at indtaegten er afhengig af
omsatningen pa Spotify. Den model sik-
rer, at Spotify ikke lige pludselig skal beta-

le keempe summer, fordi et hit bliver spil-
letlangt mere end forventet.

Pa samme méde kan en bestsellerro-
man, der pludselig bliver lzest utrolig me-
get pd Mofibo, blive dyr for tjenesten, hvis

den betaler styk-

pris til forlaget.
Ifolge Seren
Brinch Vester-

Det vil forskyde — gaard, der er Head
magtbalancen of Content & Pub-
Morten Vishy lishing hos Mofibo

! og Storytel, bety-
Dansk Forfatter  ger  stykbetalin-
Forening gen, at Mofibo

forst og fremmest
forspger at fremme laesning af de boger,
som er billigst for tjenesten. Det kan vaere
bestsellere eller andre boger, hvor forla-
gene senker stykprisen i en periode for at
fa den ud til sa mange lesere som muligt.
»Men vi er interesserede i, at vi hele ti-
den kan profilere de boger, der er relevan-
te for den enkelte leser. For det er det, der
far folk til at blive pa tjenesten, og det tror
vi ogsd er bedst for forfatterne og forlage-
ne. Sa holder vi pd kunderne, de laeser fle-
re boger, og forlagene tjener flere pengex,
siger han.
Spotify-modellen sikrer, at Mofibo frit
kan afggre, hvilke nye beger tjenesten
skal foresla til hver enkelt bruger, uden at

skulle skele til stykprisen. Forlagene og
dermed forfatterne far sd i stedet for styk-
betaling en andel af omsatningen, der
svarer til, hvor mange der har laest deres
bager.

»Det er min opfattelse, at de fleste for-
lag egentlig synes, at det er en ret fair mo-
del. Revenue sharing sikrer, at forlag og
forfattere far den bedst mulige visning pa
vores tjeneste, siger Spren Brinch Vester-
gaard.

Forfatterne mener derimod, at aftaler-
ne er skadelige for forlag og forfattere og
giver Mofibo og Storytel for stor magt.

»Det vil forskyde magtbalancen i deres
faver, sa det pa sigt vil blive vanskeligt at
forhandle sig til ordentlige aftaler, siger
Morten Visby.

»Forfattere og forlag mister en sam-
menhang mellem det reelle forbrug og
indtjeningen. Og tjenesten kan fuldstan-
dig suveraent bestemme, hvor mange
penge der skal veere til fordeling til forlag
og forfattere«.

En darlig model
Forfatterforeningen forudser, at jo storre
og sterkere Storytel og Mofibo bliver, jo
mere vil de forspge at presse betalingen
til forfattere og forlag i bund.

Samtidig vil det veere meget sveert at
holde gje med, om det foregar pa en fair

FAKTA
Storytel

Svenskejet streamingtjeneste for
e-bager og lydbgger med afdelinger

i en reekke europaiske lande. Storytel
har ambitioner om at na 800.000
abonnenter inden udgangen af aret

og en omsatning pé en milliard svenske
kroner - 700 millioner danske kroner.

Storytel kebte i 2016 den danske
bogtjeneste Mofibo, som kerer videre
med sit oprindelige navn. Storytel har
desuden kebt forlaget People'sPress i
Danmark.

madde, fordi det kun er Storytel, der har
overblikket over forbruget af boger og
kan styre det i bestemte retninger, mener
foreningen. Det enkelte forlag kan kun
folge med i forbruget af sine egne titler,
ikke konkurrenternes.

»wiervillige til at ga til det yderste for at
forhindre det. Det her er et sporgsmal
om, hvorvidt forfattere og forlag stadig
skal have noget at have sagt, eller om vi

skal overlade det hele til streamingtjene-
sterne, siger Morten Visby.

Seren Brinch Vestergaard er argerlig
over forfatternes udmelding, for stykpris-
modellen betyder, at de danske forfattere
ikke bliver laest lige sa meget, som de kun-
ne, siger han.

Men heller ikke Gyldendal og Lind-
hardt og Ringhof er specielt begejstrede
for Spotify-modellen.

»Det er en lidt sjov model, hvor betalin-
gen afhanger af, hvor god tjenesten er til
at tiltreekke kunder. Men det er vores ind-
tryk, at det er en darlig model for os og
forfatterne. Den giver ikke sarlig god ind-
tjening, og den er svar at gennemskue, sa
vi laver ikke aftaler om revenue sharing.
Vores aftaler hviler pa stykbaseret beta-
lingg, siger medlem af Gyldendals direk-
tion Jakob Malling Lambert, der er direk-
tor for forlaget Rosinante.

Direktor for Lindhardt og Ringhof Las-
se Horne afviser ogsa, at hans forlag er i
lommen pa Storytel. Tveertimod har forla-
get npjagtig samme interesse som forfat-
terne og overholder de aftaler, det har
indgdet med dem, siger han:

»Storytel og Mofibo er ude pa at pushe
sa mange boger ud til publikum som mu-
ligt uden at tage nogen risiko. Mens vi vil
have den maksimale pris ud af det«.
torben.benner@pol.dk

Mindre kunstgallerier bliver presset af dyre kunstmesser

Flere mindre gallerier
verden over er begyndt at
samarbejde om at udstille
pdenanden made - for
eksempel pa de aktuelle
festivaler Condo og danske
Chart, hvor det er billigere
atvaere med end pade
mest prestigefyldte
kunstmesser. De er nodt
til det. For den unge og
eksperimenterende kunst
er truet, siger ekspert.

KUNST

SIMON ROLIGGAARD

rende gallerist, kan det vaere svaert

at komme ind i en kunstverden,
hvor dyre og prestigefyldte messer er af-
gorende for overlevelse. De storste koster
op til en halv million kroner at deltage i
for gallerierne. Det er dyrt. Specielt hvis
man som yngre galleri skal turde tage
nogle chancer med sit udstillingspro-
gram og ikke altid lave sikre kommerciel-
le udstillinger.

Deteren af grundene til, at den danske
gallerist Christian Andersen for nylig var
med i det kunstneriske samarbejde Con-
do i New York. Det var noget andet end de
internationale messer, der lenge har defi-
neret maden, man solgte kunst pa.

For pa Condo kom man ud af de store
messehallers smd uniforme praesentati-
onsrum og ind i lokale galleriers udstil-
lingslokaler pA Manhattan.

For Christian Andersen var det en an-
den made at kuratere sine kunstenere pa.
Og det handlede mere om det kunstneri-
ske udtryk end om at salge sine varker.

»Som gallerist fplte man, at man stod
sammen. Sa fra et kunstnerisk perspektiv
giver det her gode muligheder for den
naste generations kunst, siger han.

Det er pd mange mader den samme &r-
sag til, at den etablerede gallerist Bo
Bjerggaard var med til at starte den dan-
ske kunstmesse Chart Art Fair for seks ar
siden. Her forspger man ogsa at gore det
hele til en mere samlet udstilling i stedet
for, at hver enkelt galleri er for sig selv
som pa messerne.

Bjerggaard repraesenterer ellers etable-
rede kunstnere som Tal R, Per Kirkeby og
John Kgrner. Hans galleri er et af dem, der
er med pa flest af de prestigefyldte mes-
ser. Sidste dr deltog de i ti. Han savner dog,
at folk meder veerkerne som kunst og ik-
ke som et brand.

»Det er konteksten, jeg er kritisk over
for. Altsa de mange bése, hvor man gér fra
galleri til galleri og far 'smagsprover’ pd

E r man en yngre og eksperimente-

NYHED. Farshad Farzankia er en af de
nyere kunstnere, hvis vaerker kan opleves
pa weekendens Chart Art Fair.

Foto: Mads Nissen

deres program uden en egentlig og sam-
let kurateringg, siger han.

»0g det er meget svaert at presse ny-
teenkning ind i det lukkede messemiljoc,
forklarer Bo Bjerggaard.

Chart Art Fair, der finder sted i week-
enden pa Kunsthal Charlottenborg, er en
udstilling, der er attraktiv for kunder, de
lokale og turister.

»Alle far mere ud af det, og det giver en
meget bedre mulighed for at eksperi-
mentere. Det er pointen, siger han.

Trofaekunst

Kunstmarkedet har generelt &endret sig
de sidste par ar. Specielt fordi det galleri-
rum, der for i tiden bade var til udstilling,

eksperimenter og salg, i dag blot er en af
mange salgsplatforme. Men pa de store
messer, i auktionshusene og ikke mindst
pa internettet er kunst blevet en kom-
merciel vare i langt hojere grad end tidli-
gere. Det forklarer kunstradgiver og tidli-
gere gallerist Christina Wilson.

Ogdet presser serligt de gallerister, der
som Christian Andersen fokuserer pa de
nye og eksperimenterende kunstnere.
Han ved, at skal han lave flere sikre salg,
skal han fremvise malerier. Men Christian
Andersen vil gerne arbejde pa kunstens
premisser. Han synes, deter sjovt at finde
de nye stromninger og bringe dem til live
isit galleri gennem forskellige kunstnere.

Det amerikanske medie Artnews be-
skrevsidste ar, hvordan sarligt presset fra
de store kunstmesser har vaeret medvir-
kende til, at et hidtil uset stort antal galle-
rier lukkede i USA og Europa i lpbet af
2017.

Ifplge The New York Times er en af arsa-
gerne, at mange kunstsamlere serligt ef-

ter finanskrisen i 2008 langsomt er be-
gyndt at samle pd de mere etablerede
kunstneres veerker. Pa trofekunsten. Det
sikre.

Med andre ord den kunst, som de store
og okonomisk staerke gallerier salger.

Det kan ogsé ses i salgsstatistikkerne.
Ifplge en rapport over 2016 fra kunstpko-
nomen Clare McAndrew oplevede de
mindre gallerier et fald i indjeningen,
mens de store gallerier, der ofte ogsa har
de etablerede kunstnere, havde stigende
omsatning.

Uden haute couture ingen stangtgj
Kunstradgiver Christina Wilson frygter,
atdet ogsa herhjemme vil tvinge de min-
dre gallerier til at tnke mere kommerci-
elt og mindre kunstnerisk. Eller bare luk-
ke.

»Deter ellers her, man kan eksperimen-
tere og skabe noget nyt«, siger hun.

Christian Andersen er derfor heller ik-
ke med pa helt lige sd mange messer som

for i tiden. Det kan veere sveert at fa til at
hange sammen gkonomisk.

Derfor er han nu begyndt at veere med i
den modbevagel-
se med alternative

“ internationale
samarbejder som

Det er meget Condo, Okey Dokey
svaert at presse ongriend of a Fri-
. P end.
_nytankmng ind P& Condo i New
idet I'Ukk_e_de York udstillede 26
messemiljg gallerister fra hele
Gallerist verden hos 21 loka-
Bo Bjerggaard le gallerier pa Man-

hattan. Der kom et
hidtil uset antal bespgende i gallerierne,
man kunne ga rundt imellem pa en efter-
middag. Kunstsamlere, anmeldere, kolle-
gaer og nysgerrige forbipasserende stak
snuden ind. Og sa kostede det kun Chri-
stian Andersen 5.000 kroner at veere med.

»Jeg oplevede en stor nysgerrighed
over for initiativet. PA messerne er der

hundredvis af gallerier, som man prover
at nd, men Condo er mere overskueligt.
Det her handler meget mere om kunsten
igallerirummetq, siger han.

Christian Andersen blev bade introdu-
ceret for sit vartsgalleris samlere og fik
vist udstillingen til sine egne kunder.

Kunstradgiver Christina Wilson synes,
den bevaegelse er vigtig. For i en verden,
hvor man i dag salger pa langt flere plat-
forme end tidligere, er gallerirummet
blevet en mindre del af okosystemet.

»Men det var her, alting skete for. Derfor
er det ogsa vigtigt, at gallerister finder
nye mader at vise kunsten frem pa. Og la-
ve rum til at skabe kunsten. Kunst er
avantgarde. Og selvom man glemmer det
ienmeget kommerciel virkelighed, er det
her, alt starter. Det er kunstnere, der bru-
ger al deres tid pa at formulere, hvor vi
kulturelt er pa vej hen gennem deres
kunst. Det er haute couture. Og uden den
er der altsa ikke noget stangtej«.
simon.roliggaard@pol.dk



