Tjekliste vedrgrende e-bogskontrakter for lllustratorer. 2014

Start med at lzere fglgende huskeseddel:
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Forsta hvad der star

Enhver kontrakt kan forhandles

Afgraenset overdragelse af rettigheder

Hvad er dine egne forventninger til honorar og salg?

Disse punkter bgr du altid overveje inden du indgar en kontrakt.

Lav en szerskilt aftale vedr. e-bgger / rettigheder vedrgrende digitale anvendelser. Det behgver ikke
vaere en sarskilt kontrakt, det kan ogsa veere i et saerskilt vilkar/afsnit/paragraf i aftalen.

Fglgende skal fremga i den saerskilte aftale om e-bgger:

- Seerlig royalty/ honorar sats, se mere herom nedenfor.
- Beregningsgrundlaget, dvs. prisen, se mere herom nedenfor.
- Det anbefales, at ggre e-bogsaftalen tidsbegraenset, se mere herom nedenfor.

Om overdragelse af rettighederne

- Huvis forlaget endnu ikke har et konkret projekt, sa vent med at afgive rettighederne. Maske far
de aldrig udgivet bogen som e-bog, og det er bedre at vente end at skulle afgive dem senere.

- Huvis forlaget insisterer pa at fa overdraget rettighederne, da bgr det fremga, at illustratoren
kan fa rettighederne tilbage.

- F.eks.: "Rettighederne til at udgive illustrationerne digitalt gar automatisk tilbage til
illustratoren, hvis forlaget ikke har udnyttet disse inden 2 ar efter udgivelse af 1. oplag pa tryk.”

Udlan af e-bgger og biblioteksafgift af e-bgger — status pr. 1. september 2012:

- Udlan af e-bgger betragtes pt. ophavsretligt som et (partielt) salg af et eksemplar.

- Pa nuvearende tidspunkt kan udlan af e-bgger til bibliotekerne kun ske gennem E-reolen,
hvilket forudsaetter en aftale med Publizon, der som udgangspunkt kreever et cvr-nummer.
Bibliotekerne betaler via Publizon pr. udlan.

- Der ydes pt. IKKE biblioteksafgift af e-bogsudlan.

Om prisen pa e-bogen = beregningsgrundlaget.

- Royaltyhonorarer for trykte bgger beregnes pa baggrund af BRUTTOprisen til leeseren — f.eks.
"Vejledende udsalgspris”, “Bogladeprisen” mv.

- Royaltyhonorarer for e-bgger beregnes pa baggrund af NETTOprisen. Nettoprisen er altid
mindre end bruttoprisen, da den tages pa et tidligere tidspunkt i distributionsleddet:

Nettopris= forlagets pris til boghandleren
+Avance (boghandlerens)



+Distribution
+Moms
Bruttopris= prisen til laeseren

Da Nettoprisen er mindre end bruttoprisen er det allerede af den grund ikke rimeligt, hvis
royaltysatsen er den samme for e-bgger beregnet af nettoprisen, som for trykte bgger
beregnet af bruttoprisen. Royaltysatsen for e-bgger skal vaere vaesentligt hgjere.

Det er seedvanligt, at forlaget suveraent bestemmer prisen pa udgivelsen. Det bgr dog altid
fremga, hvad forlaget regner med, at udgivelsen skal koste (“"forventet salgspris”).

Der bor tilfgjes: "Kontrakten geelder ikke e-bgger, der kan downloades gratis.”

Om royaltysatsen pa e-bgger

Tendensen er pt. (2012) at royaltysatsen for e-bgger ligger vaesentligt hgjere (faktor 1% mindst)
end royaltysatsen for trykte bgger.

Jo mere e-bogen ligner den trykte bog, jo mindre udgifter har forlaget som udgangspunkt haft
til konverteringen, jo stgrre royaltysats bgr ophavsmanden have. Forlaget sparer ogsa
trykkeomkostningerne.

Jo flere seerlige features — f.eks. animation, interaktivitet, lyd-effekter — der er tilfgrt e-bogen
ift. den trykte bog, jo mere bgr royaltysatsen afspejle indsatsen/udgifterne til de seaerlige
features.

Der ses ofte royaltystiger, hvor royalty gges nar der er solgt over et bestemt antal, f.eks.:

Antal download/streamings mv. Royaltysats
1-1000 N %
1001-2000 (N+5) %
2001-3000 (N+15) %
3001- og derover.. (N+25) %

- Hvis bogen alene udkommer digitalt, da bagr du ud over royalty pr. salg sikres et grundhonorar,

f.eks. en garantisum svarende til halvdelen af royaltyhonoraret ved salg af de fgrste 1.000

eksemplarer pa baggrund af den forventede salgspris. Garantisummen modregnes i det

efterfglgende salg, men skal ikke tilbagebetales safremt salget ikke opnas.

- Er der tale om genanvendelse af en tidligere udgivet trykt bog (backliste) bgr der ved indgaelse af

en aftale om digital udgivelse sikres illustratoren savel et honorar, der afspejler det traditionelle

genanvendelseshonorar, samt en royaltystige.

Serlige forhold vedrgrende e-bgger:

”Oplag” giver ingen mening i forhold til e-bgger. | stedet for at antallet af eksemplarer er
afhaengigt af oplagets stgrrelse (=forlaget bestemmer), er det kgberne, der bestemmer, hvor
mange eksemplarer = downloads/ streamings, der finder sted.

”Udgivelse i digital form betyder, at veerket udgives pa et digitalt medium, hvis indhold kun kan
tilegnes af slutbrugeren ved hjalp af digital teknologi. Digital udgivelse omfatter fremstilling af




fysiske digitale medier (cd-rom, dvd mv.) og salg af dem til offentligheden. Desuden omfattes
tradbunden eller tradlgs digital tilradighedsstillelse af vaerket for offentligheden pa en sadan
made, at denne kan fa adgang til det pa et individuelt valgt sted og tidspunkt, herunder via
internettet o.l. ” — jf. definitionen i UBVA aftalens § 3, stk. 3. Eller med andre ord —
tilradighedsstillelse for offentligheden.

- "Udsolgt” — e-bgger bliver ikke pa samme made udsolgt, som fysiske eksemplarer. Det skal
derfor defineres, hvornar e-bogen er udsolgt, f.eks. nar der er solgt under x eksemplarer i Igbet
af det seneste ar. Det praciseres, at e-bogsudlan ikke medregnes i opggrelsen af, om bogen er
udsolgt. Det kan fremga af aftalen, at rettighederne til bogen gar tilbage til illustratoren, nar
bogen har veeret udsolgt fra forlaget i en periode.

8. Tidsbegreensning
- Som fglge af at den digitale udvikling gar rivende hurtigt, frardder DFF overdragelse af
rettigheder til digital udnyttelse uden tidsbegraensning.
- Feglgende vilkar kan indfgjes: "Hver part kan forlange aftalen genforhandlet 2 ar efter, at vaerket
ferste gang er gjort tilgeengelig digitalt. Kan parterne ikke na til enighed, gar de digitale
rettigheder tilbage til illustratoren.”

9. Om kvaliteten
Ligesom en papir og trykfarver kan vaere af varierende kvalitet, kan opsaetningen af e-bogen ogsa
veere god eller darlig. Sgrg for sa vidt muligt at fa lov til at godkende den endelige laesbare udgave
af e-bogen.

10. Hvad kan ellers forhandles?
- Det er umiddelbart kun fantasien, der seetter greenserne. Et andet godt forhandlingsparameter
er markedsfgringen af bogen.



